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Reusite din trecut si premise
de viitor ancorate in prezent

Interviu Viorel Vasile,
Presedinte Consiliu de Administratie

Clasament Safety Broker S1 2021
Sucursale si Asistenti in Brokeraj
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Orice cdldtorie cdtre un
vis mdret incepe cu
optimism, bucurie,
sperante, dar si cu foarte
multe incertitudini!

Din fericire, de 16 ani Safety
Broker reugeste cu succes sd
navigheze in apele uneori line,
dar cel mai adesea agitate, ai-
doma Marii Negre, ale pietei
romdnesti de brokeraj in asi-
gurdri.

De opt ani, suntem Broke-
rul numdrul 1 in retail, o
performantd care consoli-
deazd pozitia de lider si care
recunoaste eforturile, dedica-
rea si profesionalismul echipei
noastre!

Nu credeam cd la inceputul
cdldtoriei noastre spre succes
vom traversa obstacole de nei-
maginat si nu credeam cd anul
2020 va fi anul celor mai bune
lectii de antreprenoriat!

Am invdtat cd sdndtatea si siguranta echipei, a clientilor si a partenerilor
sunt cele mai importante aspecte pentru succesul unui business.

Am invdtat cd md pot bizui pe voi toti, cd telemunca este un sistem eficient,
iar oamenii sunt performanti si mai implicati atunci cdnd li se oferd incre-
dere si li se confirmd apartenenta la un grup, chiar si de la distantda! Mi s-a
confirmat cd nu poti fi lider fdrd o echipd inchegatd, creatd in timp cu rdbda-
re si tenacitate. Si, nu in cele din urmd, am constatat cd si greselile fac parte
din succes!

Dupd acest 2020 plin de incertitudini, md bucur cd 2021 se aratd mai prie-
tenos, cel putin pdnd acum, si cd ne revedem cu totii pentru a celebra nu doar
aniversarea a doi ani intr-unul, ci si bucuria de a fi cu totii sandtogi! Tocmai
de aceea, elementele conferintei de anul acesta, de la concept, surprize si
activitdti, au fost selectate pentru a reproduce intr-un mod artistic, evolutia
Safety de-a lungul celor 16 ani si pentru a marca epic faptul cd suntem din
nou impreuncd!

In incheierea acestui mesaj, vi asigur de toatd aprecierea mea si vd
multumesc pentru devotamentul si contributia adusd de fiecare dintre voi la
succesul Safety Broker!

Viorel Vasile, Presedinte Consiliu de Administratie

Sd ne revedem cu bine!

#safetylst

Ulorel Visite
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Asigurare de Locuinta - din
septembrie, disponibila siin
[ J [ J '
aplicatia My safety!
La 6 luni de la lansarea mySafety — prima aplicatie din Romdnia din
care iti poti achizitiona, rapid, simplu si sigur asigurarea RCA sau de

Cdldtorie direct de pe telefonul mobil, introducem din luna septembrie
si Asigurarea de Locuinte.

upa o primire plini de entuzi-
D asm din partea utilizatorilor de

servicii online si dupi o serie
de reactii pozitive din partea celor mai
tineri consumatori de servicii de asigu-
rare, constatam o cerere usor crescutd a
asigurarilor in piata online. Motiv pen-
tru care dezvoltatorii aplicatiei testeaza
in acest moment procesul de emitere
a Asigurarilor de Locuinta direct din
aplicatie.
Aplicatia este dezvoltata treptat,
deoarece dorim sa credm o oarecare
obisnuinta a utilizatorului, si se fa-
miliarizeze cu aplicatia si cu modul de
emitere Inainte de a introduce noi pro-
duse, astfel incat sa fie cAit mai usor de
asimilat. Daca sunt prea multe produse
o data, este posibil sa fie incetinit pro-
cesul de emitere si utilizatorului si i se
para mai greu de folosit aplicatia. Vom
introduce asadar in perioada urmatoare
in aplicatie noi Asiguratori care si-au

simplu si rapid

asigurare RCA

N B 8 8 N

alegi cea mai buna oferta!

asigurare de calatorie

asigurare de locuinte

aratat interesul atat pe partea de Travel,
cit si pe partea de Locuinte si chiar Life.
Printre acestia, amintim Omniasig,
Uniqa, Eurolife si Aegon. Bineinteles,
ne asteptadm ca numarul utilizatorilor

si al politelor incheiate prin aplicatie, si
creasca exponential pe masuri ce vom
introduce noi produse. De asemenea, lu-
cram intens si la cresterea popularitatii
aplicatiei. Incercim sa facem cat mai
cunoscut faptul ca mySafety este o
aplicatie simpla si usor de folosit, care
te ajutd sd economisesti timp.

Safety Broker este un promotor al digi-
talizarii industriei asigurarilor, iar pen-
tru perioada urmatoare, intentioneaza
sa dezvolte si alte instrumente online.
Printre ele, amintim aplicatia 24Broker:
Agent PRO care va ajuta agentii sa
emit3 polite direct din aplicatia mobila,
bineinteles, aceasta fiind disponibila
atat pe Android, cat si pe loS, dez-
voltand astfel ,canalele traditionale

de distributie” si faicAndu-le cit mai
accesibile.

Intentionam o restilizare a platformei
de emitere - 24Broker. Procesul se va
desfisura in doua etape: la finalul anu-
lui, vom avea o noua interfata 24Broker.
ro pentru vanzitori (24Broker.ro Sales),
iar in primavara anului viitor (2022), va
fi gata si interfata dedicata Back Office.
Practic, prin acest demers, vom avea

in 2022, o platforma noua 24Broker,
rescrisa cu tehnologie de ultima ord

si cu foarte multe functionalitati si
imbunatatiri care si asigure continu-
itatea business-ului in cele mai bune
conditii.

Pana la finalul anului 2021, vom integra
in platforma trei noi comparatoare:
Travel, Locuinte, CASCO.

Prin toate aceste actiuni, speram sa adu-
cem o contributie remarcabila la proce-

sul de digitalizare a pietei asigurarilor.
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Safety Travel - o noua
oportunitate de business
oferita de Safety Broker!

,»Banii sunt ca benzina in timpul unei excursii. Nu vrei sd
rdamadi fdard benzind in excursie, dar nici nu vrei sd colinzi
toate benzindriile.” Tim O’Reilly
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sa cum v-a obisnuit, Safety
Broker este in permanenti
autare de noi oportunitati

de dezvoltare. Aceastd deschide-
re are scopul de oferi partenerilor
nostri posibilitatea de a-si rotunji

e www.safetybroker.ro

SAFETYTRAVEL BE SAFE &
- EXPLORE THE WORLD

DESTINATII
EXOTICE

TURISM
EXTERN

TURISM DE
AFACERI

TURISM
INTERN

BILETE DE
AVION

0767 887555 |

travel@safetytravel.ro f

veniturile si pe alte linii de busine-
ss, pe langa asigurari. Astfel, pe 1
august 2021, am lansat Safety Tra-
vel & More - divizia de servicii tu-
ristice a Safety Broker!

Misiunea Safety Travel este de a ofe-

ri clientilor posibilitatea de a des-
coperi cele mai frumoase destinatii
din lume si servicii de calitate in
domeniul turismului intern si ex-
tern. Sediul central a Safety Travel

este localizat in Brasov, in timp ce

serviciile de turism pot fi accesate
online din orice colt al tarii. Des-
pre echipa Safety Travel, va putem
spune ci de-a lungul anilor a stri-
bitut lumea in lung si lat, a acumu-
lat experienta si a evoluat. Astfel,
membrii echipei s-au perfectionat
pentru a putea oferi clientilor cele
mai potrivite solutii si alternative
pentru vacanta la care viseazi. Au
in portofoliu peste 45 de furnizori
si parteneri de incredere cu care
lucreaza zilnic si alaturi de care
isi ghideaza clientii citre vacanta
mult doritd. De asemenea, Safety
Travel se angajeaza sa faca fiecare
experientd unica, furnizand toate
informatiile necesare si urmarind
calatoria particulara a fiecdrui cli-
ent!

Cu un concept de imagine care - ti
trezeste o dorintd de nestavilit de
a cutreiera lumea ,in lung si-n lat”,
Safety Travel se lasd ghidat de de-
viza ,Be safe & Explore the world
with Safety Travel”. Iar pentru
a avea o imagine unitara, Safety
Broker isi propune si integreze in
perioada urmatoare si din punct
de vedere vizual imaginea Safety
Travel in cea a grupului Safety. Am
inceput deja ,personalizarea sucur-
salelor” Safety din tard si a unor
agentii, iar lista raméane deschisa.
Toti partenerii Safety care doresc
sd ofere clientilor pe langa servi-
ciile de asigurare si servicii de tu-
rism, pot afla mai multe informatii
despre cum ar putea integra aceste
servicii in agentiile lor de la colega
noastra Aniela Matei sau pe adresa
de email: travel@safetytravel.ro.

Dacid sunteti in ciutarea unor bi-
lete de avion, a unui city break sau
a unui pachet pentru vacanti, va

stam la dispozitie cu oferte perso-
nalizate pentru toate gusturile si
bugetele!
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Safety Travel - Creionam calatorii
si zambete care se transformi in
experiente de neuitat!

Safety Leasing

LEASING AUTO
LEASING OPERATIONAL
LEASING IMOBILIAR
LEASING ECHIPAMENTE SI UTILAJE
SALE & LEASEBACK
CREDITE
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Safety Broker - Reusite din trecut
si premise de viitor ancorate in

prezent

Safety Broker - o cotd de piatd de aproape 8%, 50% din piata online, 1,1

milion de clienti, peste 150 de unitdti teritoriale si de opt ani liderul pietei

de brokeraj in asigurdri.

Pay
]:n februarie 2021, Safety a lansat

#mySafety - prima aplicatie mobili din

Romania prin care pot fi achizitionate
simplu, intuitiv si 100 % online polite de
asigurare. In august, Safety lanseaza, dupa
Safety Leasing si Safety Coffee, o noud
divizie de business — Safety Travel. Tot in
luna august a acestui an, Safety isi modifi-
ci forma juridici din SRL in S.A.

Asa cum ne-a obisnuit, Safety este in ciu-
tare de trenduri noi, oportunititi de busi-
ness si de servisare excelenta a clientilor,
cat si in vederea unei expansiuni sustena-
bile.

Despre aceste reusite, dar si despre planu-
rile companiei, povestim in aceasta editie
a Safety Magazine cu Presedintele Safety
Broker SA, dl. Viorel Vasile!

SM: Domnule presedinte, in primul
rdnd, v-as intreba cum a fost anul 2020
pentru piata de brokeraj in asigurdri:
ce v-a depdsit asteptirile, ce v-a sur-
prins intr-un mod mai putin pldcut? Si
nu md refer aici doar la Safety Broker
sila pandemie, ci sila industria asigu-
rdrilor si economia Romdniei?

VV: 2020 a fost un an surprinzitor. Am
avut in T1 o evolutie fulminanta a van-
zérilor si in T2, din cauza lock-down, o
evolutie negativa aproape la fel de drama-
tica.

Am reusit s3 ne redresam in partea a doua
a anului si sa incheiem pentru a opta oara
consecutiv pe prima pozitie a podiumului
brokerilor de asigurare din Romaénia.
Economia Romaniei si-a revenit sur-
prinziator de rapid dupid prima fazi
a crizei Covid-19 si continud pe
acelasi trend ascendent si in 2021.

SM: #mySafety este o aplicatie pentru
momente de crizd sau o aplicatie a
viitorului? Spuneti-ne pe scurt despre
aceastd aplicatie si profilul clientului
care achizitioneazd asigurdri din aceas-

e www.safetybroker.ro

ta! Cum credeti cd va impacta acest in-
strument comunicarea si relationarea
cu clientul?

VV: #mySafety a fost lansatd intr-adevar
in plina crizd Covid, dar ne punem mari
sperante ci va fi principalul motor de
crestere in piata online.

Clientul are o interfata facild si reuseste
sd isi emita singur, intr-un timp scurt,
RCA si polite travel din aplicatie.

SM: Safety Travel este o altd divizie a
grupului Safety, pe care o géisim deja in
patru locatii din tard si care promite sd

in brokeraj, alaturi de angajati, si isi
poatd achizitiona pachete de calato-
rie pentru ei, dar si pentru clientii lor.

SM: Revenind la Safety Broker, cum

au evoluat cifrele companiei in prima
parte a acestui an?

VV: In S1 2020, am reusit si atin-
gem o crestere a PBS de aproape 30 %,
reusind sa inchidem bilantul la juma-
tate de an cu un profit de 5,2 mil. lei.

SM: De ce aceastd schimbare a formei
juridice din SRL in SA?

fie o oportunitate de dezvoltare pentru
toti partenerii Safety Broker. Cum a
luat nastere? In cite unitdti Safety vd
propuneti aceastd divizie péind la finele
acestui an?

VV: Safety Travel este cea mai recen-
ta linie de dezvoltare si speram ca in
cel mai scurt timp toti asistentii nostri

VV:Ideea noastrd in acest an a fost si atra-

gem surse de finantare pentru continuarea
dezvoltirii activitatii. In ambele variante
luate in calcul - vinzarea unor parti din
actiuni citre un investitor strategic sau lis-
tarea la Bursa - presupuneau aceasta orga-
nizare a companiei.

Avand insi in vedere evolutiile din

piata asigurarilor din ultima perioads,
am decis si aminidm momentan lis-
tarea la Bursi pind cind putem avea
din nou un mediu de afaceri predic-
tibil in piata de brokeraj de asigurari.

SM: Cum gestionati multitudinea de
schimbdri legislative pe care trebuie sd
le asimilati intr-un timp foarte scurt?
Care este cea mai mare provocare de
implementare si care necesitd cele mai
mariresurse?

VV: Echipa noastra care gestioneaza toate
schimbarile legislative este formata din
Cati Stoican, Catalin Chiriac, Lavinia Nita,
Robert Nita, Zina Iakab, Dan Nistase, Alex
Babei si Cristina Nistase. Le multumesc si
le doresc si aiba cat mai putine schimbari

de gestionat in urmitoarea perioada.

Cele mai mari resurse implicate sunt
oamenii, iar cele mai complicate schim-
bari presupun implementari in 24Bro-
ker, care sunt extrem de costisitoare
si au termene lungi de implementare.

SM: Mediul antreprenorial a avut de
suferit in ultimii doi ani, fapt ce i-a
determinat pe potentialii investitori

sd actioneze cu precautie. Cum s-a
resimtit acest trend in businessul
Safety?

VV: Dacd ne uitim la Bursia, vedem o
efervescenta a investitorilor cum nu a mai
fost niciodata in piati. Continuam trendul
de crestere a PBS cu peste 30 % in a doua
parte a anului 2021 si avem ca obiectiv sa

atingem 150 mil. euro PBS in acest an.

SM: Romdnia continud sd fie o tard cu
un nivel de asigurare redus. Ce credeti
cd am putea face noi, ca lider al pietei
de brokeraj pentru a creste gradul de
acoperire?

VV: Cu siguranta, implicarea fortei
noastre de vAnziri poate conduce la
cresterea gradului de acoperire, in spe-
cial al politelor facultative. Este nevoie
de mai mult training pentru cunoasterea
produselor, ceea ce am si facut in acest
an cu asiguridrile de sinitate, unde am
obtinut rezultate spectaculoase, de altfel.

SM: Desi detinem o cotd de peste 50

% din piata online, aceasta are o
contributie relativ micd la total cifra
de afaceri a Safety Broker. Care este
perspectiva dvs. asupra cresterii vin-
zdrilor online?

VV: Este evident ci piata online va
creste in urmdtorii cinci ani, deci trebu-
ie sa fim prezenti pentru a putea creste
odatd cu piata. MySafety este princi-
palul nostru argument prin care incer-
cim si contribuim la dezvoltarea si-
nitoasi a pietei online din Romé4nia.

SM: Ce planuri are Safety Broker pe
termen mediu si lung? Cdt de fezabil
este sd faci planuri intr-un context eco-
nomic si legislativ impredictibile?

VV: Avand in vedere ultimele evolutii
din piata, am decis si stopim orice fel
de proiecte care conduceau la dezvolta-
re si sd asteptam evolutia lucrurilor. Din
pacate, la fiecare cinci ani, ne confrun-
tim cu spectrumul unor falimente si
intentii ale ASF de eliminare a intermedi-
arilor din procesul de vanzare RCA. Vom
trai si vom vedea ce ne rezervi viitorul!

SM: Suntem la cea de-a 16-a aniversare
a Safety Broker. Felicitdri si la multi
ani! Care este cea mai importantd
lectie pe care ati invitat-o de-a lungul
acestor ani si de la cine?

VV: In acesti 16 ani, am invitat ca tre-
buie si nu ne pierdem cumpitul, indi-
ferent de incercdrile care trec peste noi
si sa incercim si descoperim avantajele
oricirei schimbiri care poate pirea fa-
tali la prima vedere pentru business.

SM: inincheiere, vd rugdm si
transmiteti un mesaj pentru echipa,
clientii si partenerii fdrd de care Safety
nu ar fi ajuns astdzi aici.

VV: Le multumesc tuturor pentru incre-
dere si ii asigur cd vom fi aici, alaturi de
clientii nostri si peste inca 16 ani, indife-
rent de ce schimbari legislative apar peste
noapte.

septembrie 2021 a
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Birou Safety
Safety Cluj
Safety Timisoara
Safety Galati
Safety lasi

Safety Deva
Safety Suceava
Safety Oradea
Safety Constanta
Safety Resita
Safety Neamt
Safety Ploiesti
Safety Bacdu
Bucuresti

Total

Total PBI Lei, S1 2021

15.909.942
14.656.841
11.886.516
10.191.354
9.853.449
4.391.740
4.161.893
4.126.450
3.935.045
3.591.493
3.522.099
3.341.463
55.827.148
145.395.433

62.43%
63.36%
68.78%
55.66%
67.22%
77.26%
81.87%
71.16%
64.64%
65.49%
57.39%
67.91%
63.47%
64.68%

CLASAMENT SAFETY BROKER S1 2021, BIROURI PROPRII
Pondere RCA

Evolutie
8.04%
34.38%
13.81%
30.29%
16.62%
20.90%
33.37%
12.48%
7.07%
-37.04%
498.07%
15.82%
21.23%
19.50%

CLASAMENT SAFETY BROKER §1 2021, ASISTENTI IN BROKERAJ
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Asistent in Brokeraj

Premium Insurance
Marcopauas
Customer Insurance
Sigur Asigur

Tason

Szabo Csaba

Thot Asigur

Ayane

Diada Insurance
Star Protekt
Templars Insurance
Pact Asig

Radu Ioan

Smart Auto Insurance
Carmen Risk
Evenod

All In Asigurari
Fratila Consulting
Cristea Bianca
Brocs

Alti asistenti

Total

@ www.safetybroker.ro

HR+CV+MS
SM
MM
VL
AG
MS
BR
GR
IS
CT
B
BV
BH
DB
MM
VS
BH
AB
AR
™

Total PBI Lei, S1 2021

13.519.742
11.345.213
10.224.974
9.121.139
9.096.924
6.521.271
6.181.763
5.660.587
5.372.989
5.242.265
5.118.019
5.090.040
4.429.825
4.084.119
3.128.664
3.097.849
2.941.339
2.901.769
2.896.750
2.654.820
70.657.949
189.288.010

85.33%
74.96%
75.45%
80.85%
75.78%
90.20%
60.02%
89.14%
82.62%
76.75%
76.35%
71.31%
81.02%
83.01%
82.73%
78.92%
70.71%
66.66%
63.84%
37.59%
65.97%
72.98%

Pondere RCA Evolutie

7.81%
10.08%
13.92%
7.64%
9.52%
25.60%
1.98%
5.22%
-2.53%
33.96%
-1.16%
14.44%
9.21%
8.33%
4.76%
27.39%
9.18%
16.57%

iN CAZ DE ACCIDENT SAU DEFECTIUNE TEHNICA
15 2L - 45 161 / 369 ziLE - 269 LEI

TRACTARE « TRANSPORT » DEPANARE « CAZARE/TRANSPORT BAGAJE
REPATRIERE PASAGERI = REPATRIERE AUTOVEHICUL
AUTOVEHICUL LA SCHIMB » ASISTENTA i CAZ DE ACCIDENT

24/1

0372500000 ROMANIA Ij )

0040 372 500 000 EUROPA

V<4 Safety Broker
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www.safetybroker.ro
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A24 Asistenta Rutiera Non-Stop -
un nou produs de asigurare!

Cum ar fi dacd ai pleca in vacantd sau la drum lung mai linistit si mai in

sigurantd?

e la aceasta intrebare si pentru
D cd vrem sa ne respectam promi-

siunea de a oferi cele mai bune
solutii de asigurare care si rispunda
la nevoile clientilor nostri oriunde s-ar
afla, am lansat la inceputul lunii au-
gust, in parteneriat cu A24 Assistan-

ce, un nou produs de asigurare — A24
Asistenta Rutiera Non-Stop

Asistenta rutierd nu este doar un ser-

viciu, este un produs complex care in-
sumeaza mai multe servicii ce au rolul
de a oferi interventii rapide in situatii
neprevazute, asigurind mobilitatea,
continuarea calatoriei, facilitind astfel
ajungerea la destinatie.

Asigurarea de ASISTENTA RUTIERA
este destinata vehiculelor de pasageri
cu o greutate de sub 3.5t apartinind
persoanelor fizice sau juridice, oferind
acoperire pentru Romania si Europa.

Produsul a fost conceput in doua vari-

ante:

- MOBILITY 15 - ideal pentru vacante
sau calatorii de afaceri ocazionale de
pana la 15 zile. La un tarif de doar
45 lei, Planul Mobility 15 vine in in-
tAmpinarea persoanelor care cala-
toresc de citeva ori pe an, de exem-
plu cu scop recreational, indiferent
dacd destinatia este nationald sau
internationala si oferd acoperire atit

septembrie 2021 e
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in cazul unui accident, cat si in cazul
unei defectiuni.

- FIX 365 - 269 lei — produsul acope-
ra serviciile de asistentd pe durata a
365 de zile si este destinat persoane-
lor fizice sau juridice care calitoresc
frecvent in afara Romaéniei att in scop
recreational, cit si in interes de servi-
ciu. La fel ca si in cazul MOBILITY 15,
aceastd varianta oferd acoperire atit
in cazul unui accident, cat si in cazul
unei defectiuni.

Riscurile asigurate de Asistenta Ru-

tiera Non-Stop sunt:

+ defectiuni roata: pani de cauciuc sim-
pla - multipla, prezoane intepenite,
lipsa cheie roata sau cric;

« alimentare eronati cu carburant nepo-
trivit/lipsa carburant;

« defectiuni electrice minore: lipsd cu-
rent, sigurante arse;

Familia Safety

« acces habitaclu: chei ramase in habita-
clu, incuietoare nefunctionala;

« defectiune tehnici: oprirea motorului,
blocarea cutiei de viteze etc.;

« accident: coliziune cu alt autovehicul,
animale etc.;

« Vandalism;

+ defectiuni ale elementelor care
contribuie la siguranta circulatiei:
stergatoare de parbriz, lumini de sem-
nalizare sau drum, directie etc.

Ca urmare a acestor evenimente asigu-
rate, clientul poate beneficia de un plan
de acoperire specific fiecirei variante
alese.

Serviciile asigurate sunt:

+ Depanare la locul evenimentului, Dia-
gnoza la locul evenimentului.

« Curent de pornire, Tractare.

« Transport persoane si bagaje, Cazare,
Autovehicul la schimb.

* Repatriere pasageri, Repatriere auto-
vehicul (in cazul in care reparatia du-
reaza mai mult de doua zile lucratoare,
fara timpul de livrare a pieselor).

« Parcare autovehicul, Asistenta in caz
de accident.

+ Organizare livrare piese de schimb/
bunuri.

« Asistentd tehnica telefonici, Monito-
rizare reparatii in ateliere service.

» Organizare recuperare off road.

Serviciile asigurate pot fi accesate ex-

clusiv prin intermediul A24 apeland:

- 0372 500 000 evenimente pe terito-
riul Romaniei.

-0040 372 500 000 evenimente din
straindtate.

Pentru mai multe informatii despre
acest produs, nu ezitati sa-1 contactati
pe colegul nostru Catilin Chiriac, pe
adresa catalin.chiriac@safetybroker.ro.

a devenit mai numeroasa!

Faceti cunostintd cu Vlad Popescu

alias Nick Junior!

Un pui de om care completeazd perfect
tabloul de familie a colegilor nostri 4
Maria Nicoleta si Nick Popescu. ]

Tisspunem bun venit pe lume si ii dovim

sd aibd o soartd bund, presdratd cu

sdndtate si noroc, si sd fie inconjurat

doar de oameni-buni si frumosi, asa ca el!

@ www.safetybroker.ro

Viad Popescy - 22.08.2021

Croaziera de [IX pe Mediterana
[a bordul MSC SPLENDIDA * % % % %

Genova » Malaga -+ Casablanca -~ Lisabona - Barcelona » Marsilia » Genova
Locul 3

City-Break
Barcelona

Locul 1
Croaziera
Mediterana

Top Emitent

Total 127.031

Numar polite emise :
Lei

2,514,659
1,707,284
1,391,370
99,451,887
105,065,201

Clasamentul final
al concursului

¥4 Safety Broker

mai multe detalii pe safetybroker.ro
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Safety Broker Vaslui - o echipa
cu drag si dor de munca, de fapte
bune, dar si de distractie!

Veseli, optimisti, um',ti, cu voia bund la purtdtor §i cu mult drag de
muncd si performantd! Cu un lider ambitios, implicat si hotdrdt sd
conducd echipa in sigurantd pe autostrada succesului, Safety Broker
Vaslui aniverseazd anul acesta opt ani de activitate!

stazi, povestim cu dl. Robert Vla-
da cum a ajuns sa faci parte din
povestea Safety Broker.

SM: Poveste-ne despre experienta ta
profesionald!

@ auto
ii finanfare

ii asiqurare

ook

@ www.safetybroker.ro

VR: Cariera mea in asigurari a inceput cu
20 de ani in urmai, mai precis pe 1 au-
gust 2001, cand in urma unui interviu
sustinut la sediul ASIBAN din Bucuresti,
am obtinut postul de inspector asigurari
la Sucursala din Vaslui. De atunci si pana

astdzi, am parcurs treaptd cu treapta
pana la pozitia de director sucursala si,
nu in ultimul rAnd, provocarea de a ince-
pe de la zero in brokerajul de asigurari.

Au fost 20 de ani frumosi, dar parca cei
opt petrecuti la Safety, mi-au adus cele

mai mari satisfactii atat profesionale, cat
si personale.

SM: Ce te-a convins sd alegi Safety
Broker?

VR: Recunosc ci initial nu mi-am dorit
si las o multinationald pentru a veni in
brokeraj. In viziunea mea, ar fi fost un
pas inapoi, dar 2013 a fost anul schim-
barii, cAind am ficut pasul spre brokera-
jul de asigurari.

Dar cel care m-a provocat si determinat
si fac acest pas a fost CEO-ul companiei,
Viorel Vasile, in care am crezut de la pri-
ma intalnire si caruia tin sa-i multumesc.

SM: Noi te vedem o fire optimistd si
perseverentd. Care este punctul tdu
forte si care este cea mai mare sldbi-
ciune?

VR: Da ...
perseverent si extrem de optimist, dar

aveti dreptate! Sunt un tip

cred cd punctul meu forte este empatia,
faptul ci tin foarte mult la oamenii care
imi sunt aproape si nu numai. De multe
ori, problemele lor devin si problemele
mele, motiv pentru care fac tot ce este
posibil sa-i ajut.

Dar acest punct forte se poate transfor-
ma usor intr-o mare slabiciune, asa ca
incerc sd fiu mai degraba echilibrat si sa
gandesc cu inima doar atunci cind este
nevoie.

SM: Cum aratd actuala echipd Safety
Broker Vaslui?

VR: In decembrie 2013, cAnd m-am tre-
zit singur in actualul sediu, recunosc
cd am avut un moment de slabiciune si
m-am gandit dacd nu cumva am facut
greseala vietii prin plecarea mea de la
Groupama!

Ulterior, mi-am recdpatat entuziasmul
si gindirea pozitiva, astfel incat cu un
plan bine pus la punct si sigur, am ajuns
la echipa de astizi formata din angajati,
asistenti in brokeraj PF, dar si un colabo-
rator persoana juridica.

Am reusit sa formez o echipa unita atat
la Vaslui unde avem sediul central, cit si
la punctele de lucru din Vaslui, Barlad,
respectiv Husi.

SM: Cum ati evoluat de la inceputul
colaboridrii cu Safety si pand in pre-
zent?

VR: Daca va referiti la cifre, imi aduc
aminte ci in prima luni de activitate la
Safety Broker, am avut incasari in jur de
58.000 lei. Au urmat apoi ani cu reali-
zari, ba chiar cu targhete aparent nerea-
liste, dar impuse pentru a reusi sa ajun-
gem acolo unde ne-am propus.

Imi aduc aminte ca in 2017, am avut
chiar a doua cea mai mare crestere pe
tara.

Dar mai important decat cifrele, as ve-
dea evolutia noastrd de la om de vanzari
corporatist, la om de brokeraj.

Mi-am dat seama inca de la inceput ci
echipa va avea nevoie de un timp anume
pentru a se adapta la noua realitate. Mi-
siunea mea a fost sa fac tot posibilul ca
acest timp sa fie cit mai scurt, iar acest
lucru s-a intdmplat mai repede decat
mi-as fi dorit.

SM: Incotro iti doresti sd se indrepte
echipa Safety Vaslui? Care este tra-
seul pe care ti-1 doresti pentru echipa
ta?

VR: Intotdeauna mi-am dorit si fiu as-
tazi mai bun decat ieri si maine mai bun
decit azi. Competitia a fost tot timpul
cu mine insumi si acest lucru am incer-
cat si-] transmit si echipei mele. Consi-
der ca am reusit, avand in vedere si re-
zultatele avute an de an.

Imi doresc ca echipa mea si creada in
continuare in mine, in strategia care de
fiecare data a dat roade si cu siguranta
straseul” va fi lung si presarat cu multe
victorii.

SM: Stiu cd sunteti echipa faptelor
bune si vd implicati constant in
diverse actiuni sociale. Spune-ne

care dintre acestea a fost cea mai pro-
vocatoare pentru voi si ce lectie ati
invdtat dupd aceastd experientd?

VR: Au fost multe actiuni de suflet din
care am invatat lectii de viati, dar poate
cea mai emotionanti a fost in anul 2015,
cand in ajunul Pastelui, am mers la un
camin de batrani din judetul Vaslui pen-
tru a darui aproape 50 de pachete. Chiar
daci fiecare dintre noi avea cite ceva de
ficut In acea zi, ne-am mobilizat sa fim
in ajun de Paste cu acei batrani.

Cu totii am plecat de acolo mai multumiti
de viata pe care o avem, dar si cu gin-
dul la bunicii nostri care meritd si fie

pretuiti mai mult.
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SM: Uitdndu-ne inapoi la cei 20 ani
de experienti in piata de asigurdri,
existd o cheie a succesului? Care crezi
cd sunt ingredientele care asigurd
reusita unui proiect, realizarea unui
vis?

VR: Cu sigurant3, existd mai multe chei
ale succesului, dar pe mine m-a inspirat
cartea lui Brian Tracy: ,,Tncepe cu ce nu-
ti place”. De fapt, incepe cu o prioritizare
a sarcinilor si eficientizare a timpului,
elemente care in mod evident vor contri-
bui la succesul mult asteptat.

Crede in visul tau si, cu siguranti, mai
devreme sau mai tarziu, acesta se va in-
deplini!

I

Safety Broker

Safety Broker

@ www.safetybroker.ro

SM: Despre 2020. Care a fost cea mai
mare provocare pe care ai intdlnit-o
anul acesta? Cum au fost rearanjate
priorititile si ce impact au avut aces-
tea in activitatea voastrda?

VR: Cred ci noi eram oarecum pregatiti
pentru ce a urmat de la mijlocul lunii
martie 2020, insa marea provocare a
fost legata de constientizarea schimbarii
ce urma si vina si apoi de un nou set-
up. Dupi prima luni de pandemie, am
realizat imediat c3 tot ce-am stabilit la
inceput de an trebuie redefinit. Aveam
in plan o crestere optimista de 20 %,
iar in primele luni, atingeam deja 25 %
crestere. La finalul lunii martie, am avut
insa prima luna de scadere, urmand apoi

si aprilie, respectiv mai. Vizand acest de-
clin, am schimbat strategia din crestere,
in conservare si incepand cu luna iunie,
lucrurile s-au schimbat imediat in bine.
Am ales sa ne concentram pe clientii
nostri fideli, si le oferim consultanta ne-
cesara si sd ne asiguram ca vom continua
impreuna.

Am pastrat entuziasmul in randul echi-

pei, iar veniturile nu le-au fost afectate.

SM: Ce obiective ati stabilit pentru
2021? Dar pe termen lung?

VR: Pandemia nu a reusit s ne sperie,
ba chiar ne-a intirit si pentru anul 2021
am pastrat acelasi obiectiv din 2020,
mai precis 20 % crestere si am convin-
gerea ca anul acesta vom reusi si-1 atin-
gem.

Pe termen lung, imi doresc si ne con-
solidam pozitia de lider local, dar si si
continudm ascensiunea, cu toate ca am
depasit chiar si cele mai optimiste tinte.
De asemenea, recrutarea riméine un
obiectiv important si asta pentru ca imi
doresc in echipi pe cei mai buni oameni

de asigurari.

SM: In incheiere, doriti sd
transmiteti un mesaj cu ocazia
aniversdrii celor 16 ani de activitate
colegilor Safety?

VR: In primul rand, as vrea si le
multumesc tuturor colegilor mei din
Safety pentru cei opt ani minunati care
parci au trecut ca vantul, dar in care am
avut parte de momente speciale.
Pentru cei 16 ani de activitate, exista un
singur mesaj: #safetylst, asa ca le do-
resc colegilor mei si ramana optimisti,
curajosi, mereu cu zimbetul pe buze si
dorinta de a fi No. 1.

o MOTIVATIA E BUNA, CAND

BONUSURILE SE ADUNA!

' 4

CAMPANIE

§ T

17 mai - 31 octombrie

!

extra-bonusuri

TR

Promoveaza solutiile de finantare in sistem de leasing in randul
clientilor tdi si poti cdstiga o vacantd in valoare de 71000 eur!

Participantii la prezenta Campanie vor beneficia de extra bonusuri
pentru tranzactiile intermediate, dupd cum urmeaza:

2 tranzactii intermediate +50 eur

’

4 tranzactii intermediate +100 eur

10 tranzactii intermediate +150 eur
20 tranzactii intermediate +200 eur
Ci

F

30 tranzactii intermediate +300 eur

r

@@ Safety Leasing

F

=

Pentru mai multe detalii

consultati requlamentul
campaniei disponibil pe
safetyleasing.ro
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