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18 Anide Exceleng:ii §i Reu§ite:
O Cdldtorie Remarcabild.

Dragi angajati, parteneri si colabo-
ratori,

Astdzi celebrdm cu entuziasm cea
de-a 18-a aniversare a Safety Broker.
O calatorie incredibild care ne-a adus
in punctul in care suntem astdzi.
Inurmd cu optsprezece ani am pornit
cu o viziune simpld dar ambitioasd:
Sd aducem schimbdri semnificative
in industria asigurdrilor, sd stabilim
noi standarde de excelentd si sd fim
partenerii de incredere pentru toti
clientii nogtri. Astdzi, putem spune
cu mandrie cd am realizat tot ce ne-
am propus.

De-a lungul acestor ani, am evoluat
si am crescut, devenind cel mai mare
broker de asigurdri din tard. Aceastd
performantd reprezintd munca si an-
gajamentul vostru de a oferi servicii
exceptionale clientilor nostri.

Ceea ce am realizat de-a lungul aces-
tor 18 ani este cu adevdrat deosebit:

Viorel Vasile, CEO Safety Broker

De la Vis la Realitate.

Am pornit o micd echipd cu o viziune puternicd - sd devenim cel mai mare broker de asigurdri.
Astdzi, ne bucurdm sd sdrbdtorim faptul cd am atins acest obiectiv, devenind lideri incon-
testabili in industria asigurdrilor. Si fiecare dintre voi a contribuit la aceastd realizare prin
munca sa dedicatd si prin angajament constant.

Lideri incontestabil

Nu doar am devenit cel mai mare broker de asigurdri, dar ne-am mentinut si pozitia de lider
pe piata de brokeraj in asigurdri din Romania timp de 10 ani consecutivi. O alta dovadd a
increderii pe care partenerii si clientii nostri ne-o acordd zi de zi.

Relatii de Incredere

Si cd tot vorbim de incredere, peste 1.000.000 de clienti au ales serviciile Safety Broker.
Aceasta nu este doar o cifrd, ci reprezintd fiecare relatie construitd, fiecare nevoie inteleasd
si fiecare solutie oferitd, de altfel, fundamentul succesului nostru. Si angajamentul nostru nu
se opreste aici.

Promitem sd fim in continuare aldturi de clientii nostri in momentele bune si rele, si sd contri-
buim la protectia si siguranta lor financiard.

Extindere si Dezvoltare

VT ’ . 7 . .
Realizdrile noastre nu se opresc la granitele Safety Broker. In ceea ce priveste extinderea
noastrd pe piatd, am luat decizii strategice intelepte, inclusiv achizitionarea altor brokeri.
Anul acesta am concretizat preluarea portofoliilor Insia Romdnia, Orizont Broker si Star
Broker. Ceea ce ne-a permis sd ne consoliddm pozitia si sd oferim servicii mai variate si per-
sonalizate unui numdr mai mare de clienti.

Un Nou Capitol Global

Iar acum, la majorat Safety Broker atinge un alt moment istoric - ludnd amploare la nivel
global prin preluarea de cditre Acrisure LLC- brokerul clasat pe pozitia #6 in Top 10 Brokeri
de Asigurdri la nivel mondial. Acest pas ne va permite sd ne extindem orizonturile si sd im-
plementdm expertiza internationald pe piata de brokeraj din Romania. Veti regdsi in aceastd
editie a revistei o descriere ampld a Acrisure, care de altfel, aniverseazd si ei anul acesta 18
ani de activitate.

In incheiere, doresc s impdrtdsesc cu voi toti sentimentul meu profund de recunostintd. Fard
eforturile voastre constante, curajul vostru de a depdsi provocdrile si devotamentul fatd de
misiunea noastrd, aceste realizdri nu ar fi fost posibile. Continuam impreund, spre un viitor
plin de promisiuni si oportunitdti.

Multumesc cd sunteti parte din echipa Safety Broker si cd ati fost camarazii nostri in aceastd
calatorie extraordinard!

Cu admiratie si recunostintd,

Cloret Vhisite
e www.safetybroker.ro

Mesaj CEO — 18 ani de
Safety
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Conferini,:a Aniversara a Partenerilor
Safety Broker 2023: “Cala 18 ani”!

Iata-ne ajunsi la majorat! O varsta
simbolici, in care se intretes maturitatea
si intelepciunea acumulate in timp cu
vitalitatea si entuziasmul ce definesc
tineretea.

Safety nu ar putea fi pictatd mai bine in
aceste nuante. In cei 18 ani de activi-
tate, prin eforturi sustinute, provocari
asumate si parteneriate notabile, am
dobandit esenta si maturitatea unui lider
incontestabil intr-o piatd imprevizibila.
Iar toate acestea au fost posibile datoria
dedicarii unei echipei entuziaste, forma-
ta din oameni frumosi si tineri, unii la
suflet, altii la varsta!

Asadar, fredonand celebrul refren ,Tanar
vreau mereu sa fiu, sa traiesc asa cum

stiu”, am dat frau liber imaginatiei si am

construit o masina a timpului, zburand
cu bucurie inapoi la virsta majoratului.
Ne-a coplesit valul nostalgiei si am decis
sd va oferim oportunitatea de a retrai
senzatia unica de la varsta de 18 ani.

Deoarece CAPS a devenit un eveniment
emblematic, am incercat si anul acesta
s ne ridicdm la inaltimea asteptarilor
invitatilor nostri, care de-a lungul
anilor ne-au onorat cu prezenta lor
coplesitoare.

Cu tema ,Cala 18 ani”, am capturat
esenta evenimentului nostru de anul
acesta. O expresie ce reflecta spiritul si
valorile Safety Broker: energie debor-
danti, optimism neclintit si pofta de
asigurari si de viata. Aceste cuvinte-chei

au fost sursa de inspiratie pentru intreg
conceptul evenimentului.

Logo-ul evenimentului se contureaza

in stil POP-ART, o tendinta artistica
recunoscuta prin culorile pline de viata,
formele geometrice si imaginile preluate
din cultura populari. Cu siguranta, aces-
te elemente va vor teleporta cu gindul
catre tineretea de odinioara!

Am reunit toate aceste elemente pentru

a crea un weekend memorabil, progra-

mat intre 8 si 10 Septembrie, la Mamaia.

Prin muzic3, stil si o serie de momente

interactive si pline de voie buna, va invi-

tam si retraiti sentimentul inefabil de la
e varstade 18 ani!

CONFERINTA ANUALA A

PARTENERILOR SAFETY BROKER
Mamaia » 8-10 septembrie
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Doua produse Hellas Direct

de exceptie in curand pe piata
b b

asigurarilor din Romania!

Intr-o miscare care redefineste peisajul asigurdrilor din Romdnia,
Hellas Direct si Nex Ins Pro, parte a grupului de companii Safety Bro-
ker, colaboreazd pentru a aduce produse inovatoare, oferind protectie
extinsd si servicii de calitate romdnilor. Anul acesta vor fi introduse

doud produse noi dedicate proprietarilor si utilizatorilor de masini.

Aceste noi completdri la portofoliul de produse au potentialul de a
schimba modul in care clientii percep asigurdrile auto.

Asigurare de
accidente de
persoane: siguranta
si protectie
remarcabile.

Unul dintre cele doui produse noi este
dedicat asigurarii persoanelor . Acest
produs ofera beneficii pentru deces,
invaliditate totald permanents si frac-
turi osoase. Cu o abordare echilibrata
intre sumele asigurate si primele de
asigurare, acest produs este conceput
pentru a oferi clientilor protectie

solida la un pret competitiv.

Asistenta rutiera
avansata: pentru
calatorii fara stres!

Al doilea produs este un pachet com-
plex de asistenta rutierd, care se adre-

e www.safetybroker.ro

seaza atat vehiculului, cat si pasageri-
lor. Aceste pachete pot acoperi o gama
larga de servicii, inclusiv remorcarea
vehiculului panai la cel mai apropiat
centru de service sau la domiciliul
asiguratului, costurile de salvare a
vehiculului, asistenta la schimbarea
rotilor, repararea vehiculului la locul
incidentului si chiar asigurarea unui
vehicul de inlocuire pentru continua-
rea calitoriei .

Acest produs este primul din aceasta
gama si deocamdati este disponibil
doar in Romania. In curand, vor urma
mai multe pachete care vor acoperi
Europa (UE si non-UE).

Produsele fac parte din planul de
afaceri pentru distributia unei game
mai largi de produse de asigurare, si
anume: RCA, accidente de persoane,
asistentd rutiera, CASCO si asigurari
de locuinte. Intr-un prim pas, ambele
produse vor fi disponibile la pachet
cu polita RCA, asigurind o acoperire
completi si o experienti de asigurare

mai cuprinzatoare.

Hellas Direct - Next Ins Pro:
O echipa castigatoare!

Parteneriatul Hellas Direct — Next
Ins Pro, parte a grupului de companii
Safety Broker, a dat rezultate remar-
cabile. Expertiza echipei Next Ins Pro
a ajutat la accelerarea adaptarii Hellas
Direct la specificul pietei asigurarilor
din Romaénia, iar rezultatele impre-
sionante atesta faptul ca acest parte-
neriat aduce avantaje semnificative

clientilor.

Hellas Direct marcheaza o etapa
importanti in evolutia portofoliului
de produse de asiguriri disponibile
pe piata din Roménia. Cu planuri
ambitioase de a dezvolta si furniza
servicii superioare, Safety Broker
este gata sa aduca o schimbare reala

experientei de asigurare auto, adu-

cand valoare si siguranti clientilor sai.

Privim impreuna cu incredere spre

viitorul asigurarilor!

Hellas
Direct’

Changing insurance

or ood! *

www.hellasdirect.ro
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Acrisure LLC - Un Parcurs de
Miliarde in Industria Asigurarilor

Grupul Acrisure LLC si-a croit un drum impresionant in lumea
asigurdrilor, de la infiintare pdnd in prezent. Compania si-a propus
sd redefineascd industria si sd ofere solutii inovatoare clientilor sdi.

Aceastd misiune a condus la o serie de realizdri
semnificative si la o crestere remarcabild a
companiei, ajungdnd pe pozitia a 6-a in cla-
samentul mondial al brokerilor. Acrisure are in
prezent peste 1.000 de birouri in 21 de state,
aproximativ 2.700 de angajati in Statele Unite
si circa 15.000 salariati la nivel global.

2005 - 2010: Fondarea si

Primele Realizari

Grupul Acrisure LLC este o companie
americana specializata in domeniul
asigurarilor si serviciilor financiare. A
fost infiintata in anul 2005, avindu-1
in spate pe liderul in industria de asi-
gurari, Greg Williams. Sediul central
se afld in Grand Rapids, Michigan, Sta-
tele Unite ale Americii. In primii ani,
Acrisure a crescut constant, reusind
sa atinga un volum de afaceri de peste
100 de milioane de dolari.

Extinderea si Cresterea
Sustenabila (2011-2015)

Incepand cu 2011, Acrisure si-a
concentrat eforturile pe achizitii stra-
tegice in diferite regiuni. Intervalul
2011-2015 a fost unul dedicat conso-
lidarii prezentei in piata de brokeraj si
diversificarii portofoliului de clienti.
In 2013, cifra de afaceri a crescut
semnificativ, atingdnd 250 de milioane

de dolari.

Expansiune Globala (2016-2020)
In 2016, Acrisure a atras atentia prin

e www.safetybroker.ro

achizitionarea unui grup de investi-
tori condus de CVC Capital Partners

si Tactical Opportunities, sub The
Blackstone Group, evaluand compania
la aproximativ 2,9 miliarde de dolari.
In paralel cu expansiunea globali, ve-
niturile sale anuale au depasit pragul
de 1 miliard de dolari in 2019.

Performanta din 2022

In 2022, Acrisure a incheiat 116
tranzactii, facilitind o crestere
organici de aproape 10%. Aceasta a
propulsat veniturile brute ale Acrisure
in 2022 cu peste 1 miliard de dolari,
la 4,12 miliarde de dolari. Veniturile
din brokeraj au crescut cu 28,5%, la
3,62 miliarde de dolari, propulsand
Acrisure cu doud locuri mai sus, pAna
pe locul 6 in clasamentul Business
Insurance al celor mai mari companii
de brokeraj din lume.

Achizitii si Expansiune in Europa
(2023)

In 2023, Acrisure a realizat o
miscare semnificativa in Europa prin
achizitionarea grupului UNILINK,

consoliddndu-si astfel prezenta pe
continent. Cu un portofoliu valoros si
o retea extinsa de clienti, UNILINK a
fost o aditie strategica importanta.
Ca o consecinta fireasca, dupi atra-
gerea in 2021 a Grupului Unilink in
actionariatul companiei Safety Broker,
la majorat, Safety devine parte a bro-
kerului global Acrisure.

Integrarea Safety Broker in Acrisure
LLC este o oportunitate de a aduce
expertiza globala in domeniul distri-
butiei in asigurari prin tehnologie si

inovatie pe piata din Romania. Astfel,
deschidem noi orizonturi care promit
sd aduca beneficii semnificative pietei
de asigurari.

Cu coincidenta aniversarii de 18 ani a
ambelor companii, este clar ca aceasta
integrare este destinati succesului si
cresterii continue.

Impreuna, ne asteapta o calatorie pli-
na de realiziri in lumea asigurarilor.

La Multi Ani, Safety Broker! La
Multi Ani, Acrisure!

@@ Safety Leasing
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TOP INSURANCE BROKERS

#1: Marsh McLennan

#2: Aon PLC

#3: Willis Towers Watson PLC
#4: Arthur J. Gallagher & Co.
#5: Hub International Ltd.
#6: Acrisure LLC

#7: Brown & Brown Inc.

#8: Truist Insurance Holdings Inc.

#9: Alliant Insurance Services Inc.
#10: Lockton Cos. LLC

A\ ACRISURE’

Unilink

GROUP

V<4 Safety Broker

SAFETYTRAVEL

) Safety Coffee
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Igor Rusinowsky despre
perspectivele Safety in contextul
preluarii de catre Acrsiure

SB: Ne poti oferi o imagine de
ansamblu a tranzactiei de achizitie
prin care Unilink a fost preluata de
Acrisure si cum s-a realizat aceasta
tranzactie?

IR: Din 2018, Unilink Group a in-
cheiat un parteneriat cu Enterprise
Investors, principalul investitor de
capital privat din regiunea ECE, in ca-
litate de actionar minoritar. Orizontul
tipic de investitii al firmelor de Private
Equity este de 5 ani. Din acest motiv,
de la inceputul anului 2022, conduce-
rea Unilink Group a inceput si caute
un nou investitor. In ciuda mediului
macroeconomic si geopolitic dificil,
povestea de succes a Unilink Group a
atras un interes foarte mare din partea
investitorilor internationali, atit a
firmelor de Private Equity, cat si a in-
vestitorilor strategici. Dupa o analizi
foarte amanuntita, am decis sa alegem
Acrisure ca nou investitor. Credem ca
acesta este cel mai bun partener pen-
tru grupul nostru pentru viitor, avand
in vedere ambitia, strategia, atitudi-
nea antreprenoriali, accentul pus pe
crestere, dedicarea pentru fuziuni si
achizitii, abordarea fard implicatii fata
de membrii internationali ai grupului
si oportunitatea extraordinara de
transfer de know-how international.
De la inceputurile din 2005, Acrisure
a reusit sa devina brokerul nr. 4 in
SUA si nr. 6 la nivel global, si mai

sunt atit de multe de facut! Structura
tranzactiei a fost urmatoarea: Acri-
sure a achizitionat 100% din Unilink
Group, unde Enterprise Investors

a achitat 100% in numerar, iar
actionarii majoritari ai Unilink Group,
inclusiv Viorel Vasile, au devenit
actionari ai Acrisure.

9 www.safetybroker.ro

SB: Care au fost factorii ce au

stat la baza deciziei Acrisure de a
achizitiona Unilink si a achizitiei
ulterioare a Safety Broker ca parte
a tranzactiei?

IR: Acrisure a reusit s isi atinga
pozitia pe piatd intr-un timp atat

de scurt, in mare parte datorita
numarului mare de achizitii de succes
- aproape 1 000 péna in prezent. Cu
toate acestea, Acrisure se concentrea-
za In continuare foarte mult pe piata
din Statele Unite - in 2022, peste 85%
din venituri au fost generate in SUA.
Din 2018, Acrisure isi construieste
amprenta in afara SUA, cu accent

pe Europa si America Latina. Prin
urmare, extinderea prin intermediul
investitiilor in Regiunea ECE a fost

o decizie fireasca, deoarece Regiunea
noastra oferd oportunitati de crestere
semnificative pe termen lung.

SB: Ati putea detalia obiectivele
strategice si sinergiile pe care Acri-
sure a urmarit sa le realizeze prin
aceasta achizitie?

IR: Acrisure se concentreaza foarte
mult pe crestere, atit organicd, cit

si prin fuziuni si achizitii. Investitia

in Unilink Group ii ofera lui Acrisure
oportunitatea de a fi prezenta in
regiunea in care piata asigurarilor tre-
buie sa creasca rapid pentru a reduce
decalajul de penetrare. De asemenea,
pietele de distributie sunt foarte
fragmentate si cu totii credem ca ne
putem angaja in multe oportunititi
de achizitii aici. Exista, de asemenea,
o serie de clienti internationali care au
operatiuni de afaceri in regiunea noas-
trd, pe care ii vom putea ajuta in ceea
ce priveste nevoile lor de asigurare.

SB: Cum se integreaza Safety Bro-
ker in planurile de extindere mai
ample ale Acrisure si in strategia
generala de afaceri?

IR: Safety Broker se potriveste perfect
avand in vedere perspectivele uriase
de crestere pentru piata de asigurari
din Romania si Moldova si pozitia uni-
cd a Safety. In calitate de lider de piata,
Safety are toate atributele pentru a
modela dezvoltarea viitoare a pietei,
pentru a o consolida in continuare,
pentru a aduce inovatii si pentru a
beneficia de know-how-ul, reteaua si
expertiza globala a Acrisure.

SB: Care au fost principalele pro-
vocari pe care atat Unilink, cit si
Acrisure au trebuit sa le abordeze in
timpul procesului de achizitie?

IR: Principala dificultate a tranzactiei
a constat in faptul ca Unilink Group
opereaza in 6 tari diferite din regiu-
ne, cu anumite diferente in ceea ce
priveste regimul juridic si practicile de
afaceri. De asemenea, a trebuit s pri-
mim aprobarea din partea mai multor
organisme de reglementare din tarile
in care operam.

SB: Care credeti ca vor fi implicatiile
acestei tranzactii asupra industriei
de asigurari si de brokeraj, mai ales
avand in vedere consolidarea care a
avut loc in ultimii ani?

IR: Consolidarea distributiei de asi-
gurari in regiunea ECE abia a inceput,
iar acest proces va dura ani de zile.

De exemplu, in Polonia, Unilink este
de departe cel mai mare jucitor si, cu
toate acestea, detine doar aproximativ
3,5% din piata asigurarilor. Acest lu-
cru ne da o idee despre cresterea care
ne asteapta. Distributia de asigurari

devine din ce in ce mai reglementat,
necesita o utilizare intensiva a capi-
talului (de exemplu, sunt necesare
investitii IT) si este supusa unui razboi
dur pentru talente. Doar cei mai mari
si mai puternici jucatori, cu cele mai
personalizate strategii si marci, vor
prevala.

SB: In ce fel vor

beneficia clientii

existenti ai Safety

Broker si Unilink .

de aceasta achizitie

si de integrarea in (o)
operatiunile Acri-
sure?

IR: Unul dintre prin-
cipalele motive pentru
care am ales Acrisure
ca nou investitor

al grupului a fost
abordarea sa degajata.
Acrisure investeste in
companii excelente,
astfel incit nu este
nevoie si le schimbiam
dupa tranzactie. Acri-
sure nu intentioneaza
sa schimbe niciun
aspect al strategiei
noastre, al modelului
de afaceri, al marcii, al
operatiunilor, al echi-
pei de management

- acesta este motivul
pentru care a investit
in noi in primul

rand. Marca este un .
exemplu interesant -

Acisure nu este atat

de cunoscuti in regiu-

nea noastra pentru ca

pastreaza intotdeauna

marcile originale

ale intreprinderilor

in care investeste. Vom beneficia
de stabilitatea financiara a Acrisure
pentru a finanta cresterea noastra,

de accesul la know-how, capacitati si
expertiza internationali. Vom putea
oferi clientilor nostri produse care nu
sunt disponibile in Roménia si in re-
giunea ECE. Acrisure coopereaza cu o
serie de operatori de asigurari la nivel

international, serveste, de asemenea,
ca broker de reasigurare, are o serie de
MGA-uri in cadrul Grupului. De ase-
menea, Acrisure este singurul broker
din lume care are propriul sindicat de

piata Lloyds, adica propria capacitate
de asigurare.

Igor Rusinowsky

SB: Intelegem ci nu sunt asteptate
schimbari in ceea ce priveste con-
ducerea, operatiunile si brandingul
ca urmare a acestei achizitii si
integrari?

IR: Dupa cum s-a discutat deja - nu.
Este esential sd subliniem faptul ca
filozofia Acrisure este de a se asocia cu
antreprenorii si fondatorii membrilor

grupului Unilink si de a-ilasa sa
continue cresterea afacerii cu spiritul
si abordarea lor antreprenoriala.
Conceptul este de a- i sprijini pentru
a avea si mai mult succes, oferind
toate beneficiile Acrisure. Unul dintre
motivele cheie pentru care Acrisure

a fost atat de incan-
tatd sa investeasca in
Unilink Group a fost
reprezentat de rezulta-
tele, calitatea, energia
si atitudinea echipei de
conducere. Nimeni nu
intentioneaza sa schim-
be liderii de succes.

SB: Privind in viitor,
care sunt viziunile si
obiectivele pe termen
lung pe care Acrisure
le are pentru extin-
derea prezentei sale
pe piata europeana
dupa achizitionarea
Unilink?

IR: Viziunea grupului
Unilink a fost aceea de
a deveni cel mai mare
distribuitor de asigurari
din Europa. Sunt cu
adevirat convins c4, in
urma inceperii parte-
neriatului cu Acrisure,
acest obiectiv pare chiar
mai fezabil decat inainte
si ne angajam pe deplin
in atingerea lui! Acum
avem atit de multe de
oferit pietelor - nu este
vorba doar de servicii de
distributie de asigurari
si de consultanta in
materie de risc, ci si de servicii de
brokeraj in reasigurare, MGA, capa-
citate proprie pe piata Lloyds, solutii
de inteligenti artificiala pentru acti-
vitatea de brokeraj in care investeste
Acrisure.

Haideti sa facem tot ce ne sti in
putintd pentru a ne asigura ca profi-
tam de ea!

septembrie 2023
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CLASAMENT SAFETY BROKER 2021 BIROURI PROPRII

Nr crt Birou PBI S1 2023 Share RCA % 2023 vs 2022
S afety Br()ke]_‘ 1 Cluj 33,499,603 71% 5%
2 Timisoara 28,517,562 70% 2%
este Brokerul Anului 2023! 3 s TE— -
¢ 4 Galati 23,239,557 67% 19%
Fie cd sunteti in primele zile ale aventurii viar : 2 iz LS, £20 2
’ : o €le Premiu 8 Oradea 10,728,869 81% 46%
voastre la Safety sau ati contribuit la suc- Renkerul Anuilui 0 Comstant o res 0c o o
. . r rul Asulul onstanta ,765, 6 o
cesele noastre de-a lungul anilor, fiecare efort f \!@ 2 Suceaya 9.710.536 ) s
si fiecare gdnd adus in echipa noastrd a con- / _ 7 Baciu 9,371,294 70% 17%
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Maratonul Conferintelor ,,Cum sa
asiguri o echipa performanta

intr-un context volatil.”

Departamentul de Asigurdri de Viatd si Sdndtate a pus in miscare o
initiativd de exceptie. Printr-o serie de conferinte desfdsurate pdnd in prezent
la Cluj Napoca, Arad si Constanta, si

in curdnd in mai multe orase din tard,
si cu suportul unor specialisti din mai
multe domenii relevante pentru anga-
jatorii romani, aduc in prim plan be-

neficiile semnificative ale asigurdrilor
medicale private si ale asigurdrilor de

viatd in fata acestora.

flati din interviul oferit de
Teodora Rinduroi, Director
epartament Sandtate cum a

luat nastere proiectul si perspectiva
completa a acestuia.

SB: Cum a luat nastere si care a fost
viziunea din spatele acestui proiect
remarcabil?

T.R: Proiectul ,,Cum sa asiguri o echipi
performanta intr-un context volatil” a
luat nastere ca o continuare fireasci a
actiunilor deja implementate, avind la
baza echipa de proiect formati din: Teo-
dora Rinduroi, Cristi Vasile si Georgiana
Fintescu. Proiectul este sustinut activ

si de echipa de specialisti EB formata

la nivel national din aproximativ 20 de
reprezentanti.

Scopul nostru este si aducem un plus
de vizibilitate in regiunile care isi doresc
performanta in liniile de viata si sinata-
te, elementul central fiind reprezentat
de clientii nostri.

Ne-am dorit si organizim o serie de

@ www.safetybroker.ro

evenimente in cadrul
cirora sa oferim
participantilor ras-
punsuri si informatii
practice si actuale,
avand de partea
noastra sprijinul
unor reprezentanti
profesionisti din
domenii relevante
precum: domeniul
medical, domeniul
contabil/financiar,
domeniul resurselor

umane. o

Teodora Rinduroiu, Director Departament Sdndtate

Cu alte cuvinte,
am discutat cu un
reprezentant medical in ce misuri o
asigurare privatd de sinitate si/sau
viatd este mai mult decit un beneficiu
extra salarial in contextul medical din
Roménia, referindu-ne totodata si la
starea de sinitate in rindul angajatilor
si nu numai.

A fost foarte util sa avem si un punct de

vedere fiscal pentru ca discutia privind
incadrarea cheltuielii cu asigurarile de
sdnatate sau viata trebuie intotdeauna
pusa intr-un context al costurilor versus
beneficii aduse.

Specialistul din domeniul resurselor
umane este cel mai aproape de proble-
mele actuale cu care se confrunta piata
muncii, ciutdnd permanent solutii de

retentie, motivare si de protejarea celei
mai importante resurse a oricarui busi-
ness: oamenii.

SB: In ce orase a avut deja loc imple-
mentarea acestui proiect si ce pla-
nuri si perspective pentru a extinde
proiectul in alte zone sunt?

T.R: Anul acesta am avut editii organi-
zate la Arad, Cluyj si Constanta si ii felici-
tam pe colegii nostri pentru organizare
si implicare cu aceasta ocazie! Daci la
Cluj au mai existat 2 editii similare in
trecut, pentru Arad si Constanta a fost
primul an. Tot anul acesta ne propunem
sd initiem primele editii si in regiuni
noi, asadar le uram succes colegilor

si partenerilor din Ploiesti, Pitesti,
Timisoara si Bucuresti.

SB: Ne poti oferi cateva concluzii
sau efecte notabile in urma imple-
mentarii acestui proiect?

T.R: Frumusetea proiectului este ca

de la o editie la alta ne-a aritat c3 atat
noi, cat si clientii nostri avem nevoie de
discutii deschise, de informatii actuale
si utile. Conferintele nu contin prezen-
tari de produse sau date foarte tehnice
sinu sunt organizate in parteneriate cu
asiguratorii. Mai mult, se incheie printr-
o sesiune de networking intr-un cadru
informal, un bun prilej de recomandari,
concluzii si impresii.

SB: Pe langa aceasta initiativa, ce
alte strategii are Departamentul
de Asiguriri de Viata si Sanaitate
pentru a continua sa promoveze
aceasta linie de asigurari?

T.R: Safety Broker are in derulare o
serie de proiecte dedicate acestei linii
de business. Amintim cu aceasti ocazie
Workshop-urile Departamentului de
Viata si Sanatate organizate in partene-
riat cu asiguratorii dar si alte initiative
regionale precum editiile , Start la Viata
si Sanitate” din regiunea Bihor, dedica-
te celor care au performat in cele doua
linii de asigurare.
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SAFETY BROKER
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CUM SA ASIGURI
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INTR-UN CONTEXT VOLATIL?

Cu participarea a:

e specialisti HR

e specialisti in domeniul fiscal
e specialisti medicali
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“Safety Never Been So Fun” - de
5 editii la Neversea si UNTOLD!

De 5 editii scriem, impreund cu Sucursala
Safety Broker Cluj cdte un nou volum de-
spre distractie in sigurantd din trilogia
Neversea si UNTOLD!

A

n fiecare an, aceeasi po-
Iveste despre distractie in

siguranti dar cu amintiri,
experiente si personaje diferite.
Anul acesta, impreuni cu Gene-
rali Roménia am asigurat atit
valul de muzica buni si senzatii
unice de la malul marii oferite
de Neversea, precum si Magia
UNTOLD.
Sub egida sloganului “Safety
Never Been So Fun” am facilitat
conectarea Organizatorilor
Neversea si UNTOLD Festival
cu partenerul nostru strategic,
Safety oferind pe parcursul
negocierilor serviciile de Inter-
mediere si Consultanta deRisc.
“Fundamentat pe valorile
esentiale ale sigurantei,
responsabilitatii si increderii,
acest parteneriat a inflorit,
reusind sa creeze un cadru
securizat si si aduci solutii
de asigurare superioare. Prin
aceasta uniune, am reusit sa
aducem un plus de valoare sem-
nificativ intregii echipe Safety.
Totusi, alegerea constanta a or-
ganizatorilor de a apela la servi-
ciile noastre de intermediere si
consultanta de risc confirma,
fara echivoc, profesionalismul
si perseverenta ce definesc
intreaga noastra sucursala,” a

subliniat Lavinia Gal, Direc-

@ www.safetybroker.ro

torul Sucursalei Safety Broker
Cluyj.

Viorel Vasile, CEO SAFETY
BROKER a declarat: ,inci din
2018 avemn drept misiune sa
impdartisim tuturor tinerilor
ideea cd muzica buna si magia
oferite de Neversea si UN-
TOLD, doua dintre cele mai
mari festivaluri de muzica din
Europa, pot fi traite la inten-
sitate maxima atunci cind ne
simtim In siguranta si respec-
tdm masurile de protectie. Anul
acesta, avand Generali Roméania
alaturi in acest proiect, ne-am
indeplinit cu succes misiunea.
Sub deviza , Safety never been so
fun” am scris impreuna, un nou
capitol memorabil in povestea
celor doua festivaluri, in care
siguranta si responsabilitatea
au constituit pilonii fundamen-

tali.”

Cea de-a V-a editie Neversea a
avut loc anul acesta in perioada
6 — 9 iulie la Constanta sia
adus in fata publicului din
Romania peste 150 de artisti
nationali si internationali,

in timp ce cea de-a 8-a editie

a festivalului UNTOLD s-a
desfasurat in perioada 3-6

august in Cluj Napoca.

NEVERSEA

E Safety Broker

b M\ ACRISURE

Asigurator oficial

Safety never been so fun!
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1 X VOUCHER TRAVEL 2000€

1 X VOUCHER TR:VEL 1500€
4X VOUCHERE-TRAVEL 1000€
1X VOU-CHER TRAVEL 750€
3X VOUCHERE:RAVEL 500€
2 X VOU-CHERE TRAVEL 400€
4X VOUCHE:E TRAVEL 300€

5 X VOUCHERE TRAVEL 150€
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Weq Safety Broker

Click aici pentru
\Regulamentul concursului!/
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