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11 ani de activitate si de 3 ani
numdrul 1 in clasamentul
Brokerilor de Asigurare

una aceasta aniversim
11 ani de activitate, 11
ani de asigurdri prin
Safety Broker, 11 ani de
adaptare, de flexibili-
tate, de inovatie, de eficientd si de
relatii profesionale.
Toatd aceastd perioadd, toti acesti
ani au fost rdspldtiti pe mdsurd,
cu satisfactii ce nu s-au ldsat
asteptate prea mult.
De trei ani de zile suntem numdrul
1 in clasamentul Brokerilor de
Asigurare. Aceastd constantd
evidentiazd in primul rand profesi-
onalismul si devotamentul echipei
Safety Broker.
Suntem pe aceastd pozitie pentru

cd ne-am dedicat trup si suflet
activitdtii noastre, ne-am adaptat
continuu si am invdtat sd transfor-
mdm amenintdrile in oportunitadti,
ne-am reinventat si inovat de fiecare datd cdnd situatia a impus-o. Nu poti sd ramdi pe
aceasta pozitie intr-o piatd atdt de versatild ca cea a asigurdrilor, decdt dacd esti foarte
bun, dacd oferi servicii de calitate si furnizezi produse adecvate cererii din piatd si nevoilor
clientilor.
De aceea, Safety Broker isi propune pentru urmdtoarea etapd o monitorizare extrem de
viguroasd a calitdtii vanzdrii. Acesta va fi obiectivul nostru!
Calitatea face intotdeauna diferenta si pe acest aspect vom pune accent in urmdtoarea
perioada!
Prin calitate md refer atdt la produsele ofertate si vindute, modul de ofertare, atentia
acordatd pregatirii clientului, cat si selectiei acestuia.
Sunt de pdrere cd respectarea si aplicarea acestei mdsuri, pe langd faptul cd ne va mentine
in topul clasamentului, ne poate ajuta sd devenim alegerea numdrul 1 pentru consuma-
torul de asigurdri din Romania. Este un obiectiv mdret, dar cu o echipd dedicatd, cu o
experientd adecvatd, pe care de altfel ne-am insusit-o deja, si cu perseverentd totul este
posibil!
In incheiere transmit un gand bun intregii echipe, va doresc putere de muncd, inspiratie si
satisfactia lucrului bine féicut.
Sipentru cd ne afldm la inceput de martie, in plind perioadd de celebrare a frumosului,
urez pe aceastd cale tuturor doamnelor, domnisoarelor, mamelor si fiicelor o primdvard
frumoasd, senind i caldd, plind de zdmbete, flori si cantece.

Vi multumesc pentru cd faceti lumea noastrd mai frumoasal!
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Gala Aniversara SAFETY Broker -
11 ani de performanta in asigurari

IMPREUNA

Anul acesta, SAFETY Broker, cel mai mare broker de asigurare de pe piata locald conform volumului de
prime intermediate, aniverseazd 11 ani de activitate.

cazie excelentd pentru
a petrece alituri de toti
partenerii si colaboratorii
companiei un weekend de
dezbateri, de relationari si
de schimb de experiente.
Reuniunea va avea loc in perioada 4-6
martie, la Hotel Orizont din Predeal,
si va fi completatd de Gala Aniversara
SAFETY Broker, eveniment care va avea
loc pe 5 martie.

Conceptul unic al evenimentul a fost cre-
at si gandit de catre Ramona Dobrescu,
Director de Marketing al Safety Broker.
Logo-ul evenimentului reprezintid co-
laborarea dintre doua entititi: - Safety
Broker si Companiile de asigurare; -
Safety Broker si Colaboratorii; - Safety
Broker si Echipa sa. Iar mesajul transmis

de acesta este: ,Cei 11 ani de succes au
fost posibili impreund numai datorita
adaptarii continue la schimbare”!

In cadrul ceremoniei aniversare vor fi
apreciaticeill aniprin premierea siacor-
darea de distinctii atat profesionistilor

din echipa Safety, care s-au remarcat
de-a lungul anilor prin performante
deosebite si rezultate competitive, cit
si celor mai performante sucursale sau
agentii. De asemenea, vor fi premiate
parteneriatele de succes si companiile
partenere alituri de care Safety Broker a
atins cote remarcabile pe piatd de broke-
raj in asigurari.

Cu acest prilej, transmitem si noi,
redactia revistei Safety Magazin, intre-
gii echipe Safety la cit mai multi ani de
asigurari in siguranta, la citi mai multi
ani in varful clasamentului brokerilor de
asigurare, la cAt mai multe prime de asi-
gurare intermediate si la cat mai multe
evenimente reusite!

La multi ani Safety Broker!
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Succesul

nu tine cont de gen

S.M.: Numele Lavinia Gal este de
cdtiva ani buni sinonim cu numele
unei femei de succes nu doar in Safety
Broker, ci siin domeniul asigurdrilor.
Cdt de greu isi poate croi o femeie un
drum solid pe piata asigurdrilor?

Cu determinare si prin munca sustinuta.

Cu diruire si pasiune in ceea ce faci,
curaj pentru a face fata provocarilor si o

viziune clara asupra obiectivelor setate.
Toate acestea sunt accesorii .must have”
(ca sa zic asa) pentru a reusi in aceasta
piata atat de masculinizata.

Simai cred ci este important sa simti ci
ti se acorda incredere si sprijin, iar tu, ca
femeie, trebuie sa perseverezi si sd castigi
increderea celorlalti, demonstrand astfel
i esti un partener de nadejde.

In aceste coditii cu siguranta drumul

Lavinia Gal, director sucursald Safety Broker Cluj

e www.safetybroker.ro

in piata asigurarilor nu poate fie decat
presirat cu succes.

S.M.: Dacd ar fi sd enumerdm la o pri-
md vedere, care au fost cele mai impor-
tante realizdri ale sucursalei Safety
Broker Cluj in cei 6 ani de activitate?

Fiecare proiect, mai usor sau mai greu,
pe care am reusit sa-1 finalizam l-am con-
siderat o realizare, satisfactia fiind direct
proportionala cu dificultatea lui.

Dar una dintre cele mai importante rea-
lizari, pe parcursul celor 6 ani, a fost cre-
area si sudarea unui colectiv de oameni
profesionisti, responsabili si competenti.
Cu ,,omul potrivit la locul potrivit”
realizarile profesionale nu vor intarzie si
apara.

S.M.: In ultimii ani tot mai multe
femei detin si ocupd functii foarte
importante, coordoneazd zone cu
potential de dezvoltare destul de ri-
dicat, iar tu esti atdt director general
adjunct Safety Broker, cit si directo-
rul sucursalei Safety Broker din Cluj.
Crezi cd, pe lingd meritele personale,
este asta si 0 recunoastere a valorii
femeii ca antreprenor?

Antreprenoriatul se invata, iar
experienta se castiga invatand si din
greseli. In cele din urma ajungi si iei de-
cizii bune si corecte :). Pe 1ang3 calitatile
personale ale fiecdruia, este important
sa ai deschidere si curaj sa treci peste
provocari si sd mergi mai departe.

S.M.: Cét de diferitd consideri cd este
piata de brokeraj in asigurdri si mo-
dalitatea de abordare a clientilor din
Vest fatd de restul tdrii?

Cred cd modul de abordare a clientilor
tine mai mult de tipologia acestora decat
de zona geografica.



In ultima perioadi am avut solicitiri de
la clienti foarte bine informati, care stiu
exact ce doresc si care se asteapta sa fie
consiliati prompt si la cel mai inalt nivel
de profesionalism.

Pe mine personal ma bucuri acest lucru
pentru ca dovedeste un interes crescut al
clientilor pentru produsele de asigurare.

In ceea ce priveste piata de brokeraj in
asigurari, aceasta este diferita si la nivel
local si cu atit mai mult la nivel zonal,
fiindca fiecare companie are propria vi-
ziune si isi adapteazi strategia in functie
de obiectivul propus.
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Sucursala Cluj

S.M.: Crezi cd delicatetea si acel al
saselea simt, caracteristic femeilor,
pot ajuta in aceastd piatd sau trebuie
sd fii aidoma doamnei de fier ca s faci
performanta?

Nu cred in sintagma ,,doamna de fier”
pentru ca o femeie nu trebuie si fie
,barbata”.

Eu consider ca femeia poate si faca
diferenta in aceasta piata atat de mascu-
linizata tocmai prin ceea ce o caracteri-
zeazd: delicatete, eleganta, rafinament.
Puterea, taria de caracter, determinarea
arata mai frumos imbracate astfel :)

S.M.: Pentru 2016 Safety Broker si-a
propus o abordare diferitd a clientilor,
a conceput o noud strategie de vin-
zdri, simd refer aici la vinzarea
directd si abordarea clientilor de tip
corporate. Cum au fost percepute, dar
siimplementate aceste mdsuri la Cluj?

Safety Broker este numirul 1 in topul
companiilor de brokeraj din Roméania de
3 ani, avand o retea foarte bine dezvol-
tata la nivel national. Strategia privind
vanzarea directi adresata clientilor
corporate a venit natural, ca o dezvoltare
a businessului in plan orizontal, prin
cresterea calitatii serviciilor oferite la cel
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LAparitia unui copil este de fapt evenimentul care
atinge starea maximd de implinire a unei femei”

mai inalt nivel de profesionalism.

Am inceput implementarea acestui
proiect la Cluj, aducind in echipa noastra
colegi noi, profesionisti, cu care sunt
sigurd ci vom avea rezultate cel putin pe
mdisura asteptarilor.

S.M.: Ce si-a propus individual echipa
Safety Broker - Cluj pentru 2016?

Noi ne dorim si fim din ce in ce mai
buni, in fiecare an, si ne autodepasim.
Ne dorim si crestem atat volumul prime-
lor intermediate, cat si calitatea produse-
lor si serviciilor oferite.

Sibineinteles sa ne aliniem la obiectivele
stabilite de companie pentru anul 2016.

S.M.: Orice om de afaceri se bazeazd
si pe ajutorul echipei cu care lucreazd.
Crezi cd o femeie se comportd altfel in
calitate de lider al unei echipe?

Indiferent ca este femeie sau barbat,

o persoani care coordoneaza o echipa
trebuie s rimana integrata in colectiv.
Siacest lucru cred se obtine ramanand
uman, competent, pentru a fi un exem-
pluin fata celorlalti... si modest :)

S.M.: Domeniul asigurdrilor este

si foarte cdutat si foarte solicitant
pentru cei care se ocupd de el. Care a
fost cel mai greu moment din carierd
pentru tine?

Ne desfasuram activitatea pe o piatd agi-
tata, cu multe schimbiri, asa ca intalnim
deseori momente dificile. Totusi, cea mai
mare provocare raméane anul 2009 cand
s-a deschis biroul Safety la Cluj. Veneam
din domeniul bancar atunci, pe o piatd
care era deja ,ocupatd” de multe compa-
nii de brokeraj. A fost nevoie si venim cu
ceva nou pentru a intra pe piata din Clyj
si din imprejurimi.

S.M.: Poate o femeie sd se simtd

implinitd in toate aspectele vietii sau
trebuie sd aleagd intre carierd si fami-

G www.safetybroker.ro

lie? Cum poate obtine un echilibru
intre polii ce-i graviteazd viata
profesionald si personald?

Nu cred ca o femeie trebuie sa aleaga
intre cariera sau familie. Daca iti pla-
ce ceea ce faci si te bucuri de suportul
familiei le poti avea pe amandoua. In
cazul meu a contat foarte mult spri-
jinul familiei. Sunt sigurad ca nu as

fi ajuns sa am performante pe plan
profesional de una singura. Familia
m-a ajutat foarte mult. lar aparitia
unui copil este de fapt evenimentul
care atinge starea maxima de impli-
nire a unei femei, implinire care de
altfel se transforma in si mai multa
energie si implicare si pe celelalte
planuri, inclusiv cel profesional, cu
conditia, din nou, si iti placa ceea ce
faci.

S.M.: Lavinia, inainte de a-ti
multumi pentru faptul cd ai
acceptat sd rdaspunzi intrebdrilor
noastre, vreau sd te rog sd le dai
un sfat tinerelor care isi doresc o
carierd in brokerajul in asiguriri,
ce ar trebui sd facd pentru a reusi
in ceisi propun?

Am incurajat si incurajez in conti-
nuare tineri/tinere si imbritiseze

cariera in asigurari. Este o meserie
frumoasa, dinamica, eleganta care
daci este facuta intr-un mod pro-

fesionist iti poate aduce satisfactii
uriase.

S.M.: In final ce mesaj transmiti
echipei Safety Broker la aniversa-
rea celor 11 ani de activitate?

Multi ani incununati de succes, si
isi atinga obiectivele stabilite si sa isi
pastreze atitudinea, pentru ci prin
ea face diferenta in piata de brokeraj!
La multi ani!
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EVOLUTIA PBI 2015 VS 2014
Nr. Judet 2014 2015 Evolutie 2015 vs 2014
1 Bucuresti 89.975.527 103.288.084 14,80%
2 Cluj 15.897.247 20.697.343 30,19%
B Tasi 13.246.099 19.401.456 46,47%
4 Timigoara 12.844.561 18.449.816 43,64%
5 Hunedoara 11.161.343 15.447.394 38,40%
6 Galati 10.501.078 13.562.235 29,15%
7 Dambovita 10.403.354 13.482.199 29,59%
8 Valcea 11.451.776 12.793.730 11,72%
9 Arges 10.526.384 12.729.055 20,93%
10 Harghita 9.577.519 11.002.421 14,88%
11 Constanta 8.089.396 10.951.989 35,39%
12 Giurgiu 7.604.386 10.276.136 35,13%
13 Arad 8.828.536 9.345.084 5,85%
14 Braila 4.980.704 8.946.962 79,63%
15 Brasov 7.123.650 7.633.754 7,16%
16 Calarasi 5.642.886 7.263.815 28,73%
17 Suceava 6.331.787 6.807.129 7,51%
18 Sibiu 5.065.462 6.390.147 26,15%
19 Alba 4.093.201 5.221.860 27,57%
20 Bihor 4.852.197 5.034.990 3,77%
21 Neamt 7.953.221 4.811.850 -39,50%
22 Covasna 3.348.404 4.177.560 24,76%
23 Caras-Severin 3.215.135 4.158.732 29,35%
24 Maramures 2.756.201 3.590.343 30,26%
25 Vaslui 1.396.120 3.523.096 152,35%
26 Mures 1.865.119 3.365.682 80,45%
27 Gorj 645.525 3.336.808 416,91%
28 Buzau 2.852.067 2.934.720 2,90%
29 Iifov 2.559.568 2.591.163 1,23%
30 Prahova 1.096.171 2.054.463 87,42%
31 Tulcea 2.028.426 2.052.645 1,19%
32 Mehedinti 1.518.062 2.007.997 32,27%
B8 Ialomita 1.299.559 1.748.368 34,54%
34 Vrancea 1.426.464 1.547.032 8,45%
35 Baciu 582.613 1.164.560 99,89%
36 Dolj 942.560 1.160.489 23,12%
37 Botosani 0 1.011.076 100,00%
38 Prahova 626.709 953.045 52,07%
39 Bistrita-Nasaud 0 585.261 100,00%
40 Teleorman 368.745 570.479 54,71%
41 Satu Mare 310.085 531.059 71,26%
42 Salaj 1.426 1.803 26,47%
TOTAL SAFETY 294.989.272 366.603.832 24,27%

TOP BROKERI DE ASIGURARE ROMANIA - TRIMESTRUL III 2015
IN FUNCTIE DE PRIMELE INTERMEDIATE

Nr. Denumire broker Total AV Total AG Total AV+AG Cota de piata (%)
1 SAFETY BROKER DE ASIGURARI S.R.L. 576.273 269.802.209 270.378.482 7,19%
2 MARSH-BROKER DE ASIG.-REASIG. S.R.L. 5.677.888 236.457.799 242.135.687 6,44%
3 TRANSILVANIA BROKER DE ASIG. S.R.L 419.423 199.990.773 200.410.196 5,33%
4 DESTINE BROKER DE ASIG. S.R.L. 2.481.957 162.199.787 164.681.744 4,38%
5 INTER BROKER DE ASIGURARE S.R.L. 385.414 156.919.374 157.304.788 4,19%
6 DAW MANAGEMENT-BROKER DE ASIG. S.R.L. 60.060 136.917.912 136.977.972 3,64%
7 CAMPION BROKER DE ASIGURARE S.R.L. 800.438 105.365.882 106.166.320 2,82%
8 UNICREDIT INSURANCE BROKER S.R.L. 262.672 103.331.208 103.593.880 2,76%
9 PORSCHE BROKER DE ASIGURARE S.R.L. 10.792 101.876.934 101.887.726 2,71%

10 UNITY BROKER DE ASIG. REASIG. S.R.L. 100.297.568 100.297.568 2,67%

TOTAL (1-10) 13.246.099| 1.573.159.446 | 1.583.834.363 42,14
TOTAL 12.844.561| 3.667.641.604 | 3.758.290.245 100,00
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Safety Broker prin ochii partenerilor!

Aceastd editie a revistei o dedicdm aniversdrii celor 11 ani de activitate Safety Broker,
11 ani de asigurdri in sigurantd, 11 ani de parteneriate de succes.

Nu de putine ori am mentionat faptul ca
Safety Broker nu s-ar fi bucurat de aces-

te reusite daca nu ar fiavutla baza ei o
echipa de oameni entuziasti, profesionisti
si dedicati. Cu toate acestea, nimic nu ar

fi fost posibil nici fard partenerii potriviti,
pentru cd nu poti face afaceri, nu poti avea
reusite, rezultate pozitive fara aliati de
incredere si parteneriate strategice si de
succes.

Si chiar daca parteneriatele se semneaza
de cele mai multe ori intre doua companii,
la baza semnarii lor stau tot oamenii. Un
partener de incredere, solid este si domnul
Cosmin ANGHELUTA, Director Executiv
Vanzari al GOTHAER Asigurari-Reasigu-
rari. Safety Broker a dezvoltat o relatie
profesionala cu domnul Angheluta care s-a
dovedit a fi una de bun augur si de succes.
Parteneriatele si acordurile incheiate de-a
lungul timpului au adus un plus valoare
companiei noastre. Si pentru ca apreciem
relatiile interumane si profesionale, pentru
ca vrem sa imbunatatim in permanenta
calitatea acestora, parerea celor cu care
ne-am asociat de-a lungul timpului contea-
za pentru noi.

S.M.: Domnule Anghelutd, aveti o
experientd de peste 15 ani in piata
romdneascd de asigurdri si sunteti
recunoscut ca fiind un bun profesionist in
gestionarea relatiilor cu intermediarii in
asigurdri. Cum ati descrie dumneavoas-
trd colaborarea pe care o aveti cu Safety
Broker?

Relatia de afaceri cu Safety Broker este una
tipica pentru doi parteneri de afaceri ce isi
ridica colaborarea la nivel de parteneriat
strategic.

S.M.: Safety Broker a dezvoltat im-
preund cu dumneavoastrd numeroase
parteneriate de succes. in 2016 Safety
Broker aldturi de Gothaer va dezvolta un
nou produs CMR.

Ce ne puteti spune despre acesta, prin

ce se diferentiazd el de celelalte produse
CMR din piata de asigurdiri?

Produsul despre care vorbim contine o serie
de clauze dedicate special clientilor Safety

e www.safetybroker.ro

Safe CMR

Autoconstatare la daune
in limita a 2000 euro
prin

Broker, clauze ce fac referire la un proces
dedicat si imbunatatit in cazul aparitiei
daunei obiectului asigurat. Implementa-
rea acestei clauze a tinut cont de volumul
de business ce poate fi generat de parte-
neriatul Gothaer —Safety, precum si de
obiectivul comun pe care il avem, si anume
atentia sporitd in cazul servisarii la dauna a
clientilor nostri.

S.M.: Safety Broker nu este la primul
parteneriat cu Gothaer, in trecut dez-
voltdnd un produs co - branded - ,,Casco
Premium (cu magind la schimb)”. Acesta,
pe lingd faptul cd s-a dovedit a fi un par-
teneriat de succes, a consolidat totodatd
sirelatia dintre cele doud companii.
Care sunt asteptdrile Gothaer de la
acest nou produs si implicit de la acest
parteneriat?

»Casco Premium (cu masina la schimb)” a
fost la momentul respectiv un real succes,
iar acest lucru s-a datorat contextului in
care a fost lansat: intr-o perioadi in care
marea majoritate a jucatorilor din piati
alergau dupai profituri imediate, parte-
neriatul a venit pe fondul unor investitii
substantiale in sprijinul asiguratului.
Referindu-ma la actualul produs, pot
spune ci prin abordarea lui reglam doua

probleme: una legata de pret si una care se
traduce intr-o imbunatatire substantiald a
perioadei de instrumentare a categoriilor
de daune ce se manifesti cu o frecventa
mare. Piata tinta spre care ne ducem cu
oferirea acestui produs o reprezinta compa-
niile cu afaceri medii si mari, companii care
se gasesc intr-un numar mare in porto-
foliul Safety Broker si pe care dorim si le
asiguram cu produsele si serviciile noastre
de calitate.

S.M.: Firvd obiective nu existd succes, ce
obiective are Gothaer stabilite pentru
2016?

Aveti in vedere si alte proiecte sau
produse pe care si le implementati si
dezvoltati in parteneriat cu Safety
Broker?

La nivel general de companie, tintim catre
profitabilitate. Cand spunem profitabilita-
te, ne referim la: indeplinirea obiectivelor
de vanzari, la stabilitatea si garantia ca ne
putem indeplini promisiunile asumate catre
clientii si partenerii nostri, acordandu-le
produse si servicii de calitate, atunci cdnd
au cea mai mare nevoie, respectiv la daune.
Totodata, in relatia cu partenerii nostri,
crearea produselor Co-Brand reprezinti
unul dintre principalele instrumente pe
care mizam, atit pentru indeplinirea cifre-
lor pe care ni le propunem prin parteneria-
tele strategice, dar si in cadrul procesului de
diferentiere fatd de competitori.
Bineinteles, astfel de desiderate pot fi
indeplinite numai avand angrenati alituri
de noi parteneri cu care putem evolua im-
preuna, si clienti care isi doresc produse de
asigurdri customizate si servicii de calitate.

S.M.: Inincheiere, ce mesaj are dl Cosmin
Anghelutd pentru echipa Safety Broker
la aniversarea celor 11 ani de activitate?
Cunoscind Safety Broker inca de la inceput,
fiind de altfel primul contract de brokeraj
pe care l-am incheiat in calitate de director
de sucursali, nu pot decit sa va doresc mult
succes in continuare si sd mergeti pe aceeasi
linie de dezvoltare, catre un portofoliu
stabil de clienti si rezultate pe masura.



Safety Broker - pentru a treia

oara brokerul de retail al anului!
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Dupd un an 2015 presdrat cu de toate, realizdri, muncd multd, schimbdri de bun augur, 2016
debuteazd intr-o formd maximd, cu recompensarea tuturor acestor eforturi, cu desemnarea companiei
noastre, Safety Broker, pentru al treilea an consecutiv, Brokerul de Retail al anului din Romdnia.

Viorel Vasile la Gala Premiilor Brokerilor de Asigurare, XPRIMM

)

n cadrul galei organizate pe 18 fe-
bruarie, Safety Broker a urcat pe
podiumul invingatorilor pentru a
treia oard consecutiv si asta datorita
profesionalismului de care a dat do-
vada pe tot parcursul anului trecut, pentru
grija si atentia fata de clientii si partenerii
sai si nu in ultimul rand gratie strategiilor
sale inovative implementate cu succes de-a
lungul timpului.
Astfel, intr-un cadru elegant creat sa ono-
reze performanta tuturor profesionistilor
si specialistilor din piata de brokeraj in
asigurari din Romania, cea de-a V-a editie
a Premiilor Brokerilor de Asigurare a avut
parte de o ceremonie de exceptie, deschisd
de Excelenta sa Kisaburo ISHII, Ambasa-
dorul Japoniei in Roménia si, totodata, de
momente artistice unice inspirate de Tara
Soarelui Rasare.
Pentru toatd activitatea anului 2015
XPRIMM a acordat Trofeul de Excelenta
in Retail pentru Safety Broker;
Multumim XPRIMM Media pentru
recunoastere si tuturor partenerilor si co-
laboratorilor fard de care acest succes nu ar
fi fost posibil.

Viorel Vasile, Cati Stoican si Cristian Bdldnicd la gala XPRIMM
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Safety Broker - Brokerul anului in Romania
la gala premiilor Revistei “Piata Financiara”

Un eveniment prestigios ajuns la a 20-a
editie Gala Premiilor Revistei ,Piata
Financiara”.

Respectand traditia, an de an, comunita-
tea financiar-bancara si a afacerilor isi dd
intélnire la Gala Premiilor ,Piata Finan-
ciard”.

Organizatorii au a premiat si in acest an
performanta celor mai importanti lideri
ai pietei financiare. Banci, companii de
asigurari, administratori de fonduri de in-
vestitii sau fonduri de pensii si companii
de leasing si companii de brokeraj.
Safety Broker a fost nominalizat si
premiat cu distinctia , Brokerul Anului In
Romania”.

Multumim Fin Media pentru premiere,
acest trofeu ne onoreaza si totodati con-
firma valoarea si pozitia de top pe care se
situeazd compania Safety Broker in acest

moment. Cati Stoican, director general adjunct Safety Broker

@ www.safetybroker.ro
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