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Am împlinit 10 ani 
de activitate! 10 
ani alături de cli-
enţii, partenerii şi 
colegii noştri. 10 

ani în care am evoluat şi am ofe-
rit calitatea, profesionalismul şi 
prietenia noastră! 
Azi, Safety Broker este unul 
dintre cei mai importanţi jucă-
tori de pe piaţa de Brokeraj în 
Asigurări din România. 
Azi, suntem numărul 1 în to-
pul companiilor de brokeraj şi 
suntem cea mai mare companie 
cu capital 100% românesc din 
acest segment. Ceea ce la înce-
put a fost un plan de afaceri azi 
este un proiect amplu, desfăşu-
rat atât la nivel naţional, cât şi 
internaţional, printr-o reţea de 
peste 100 de agenţii proprii şi 
francize.

Cu pasiune, muncă şi perseverenţă, ne-am dezvoltat şi consolidat în fiecare zi. 
Experienţa spune că, dacă îţi place ceea ce faci atunci când munceşti, nu simţi 
niciodată că munceşti. Pentru noi, au fost 10 ani frumoşi, în care am făcut zilnic 
ceva drag sufletului. Astfel, am reuşit performanţa de a fi mai mult decât un nume 
de referinţă în domeniul asigurărilor. Azi, suntem un nume de încredere pentru 
oricine este interesat de orice tip de asigurare. Suntem o companie bine calibrată, 
care nu vinde doar asigurări, ci oferă corect şi transparent servicii integrate şi 
consultanţă specializată pe toate tipurile de asigurări.   
Şi am ajuns aici datorită colegilor noştri foşti şi actuali, dar şi datorită parte-
nerilor, care de fiecare dată au ales excelenţa, competenţa şi calitatea oferite de 
Grupul Safety.
Este o onoare pentru noi să sărbătorim alături de cei care ne-au sprijinit în toată 
evoluţia noastră şi să le transmitem recunoştinţa pe care le-o purtăm. 
În final, doresc să menţionez că, pentru următorii 10 ani de activitate, ne-am pro-
pus să fim în continuare opţiunea numărul 1 în domeniul asigurărilor atât pentru 
clienţii actuali, cât şi pentru cei viitori.
Şi să ne menţinem cu succes în Topul Companiilor de Brokeraj în Asigurări, pe 
aceeaşi poziţie pe care suntem şi azi, poziţia numărul 1.

Cu multă consideraţie,
Viorel Vasile

Viorel Vasile, CEO Safety Broker
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10 ANI DE ACTIVITATE, 10 ANI 
DE PROVOCĂRI!

În acea seară de 
primăvară a anului 
2005, stabilisem 
unul dintre cele 
mai îndrăzneţe 

obiective: să fim în top 5 
brokeri de asigurare!
În 2005, am pornit la 
drum cu o echipă for-
mată din şapte oameni 
şi cu o strategie de business exclusiv corporate 
şi am încheiat anul cu câteva sute de clienţi în 
portofoliu şi cu o cifră de afaceri de aproximativ 
800.000 de lei
În 2008, când criza a început să arate primele 
semne, ne-am îndreptat atenţia către partea de 
retail, am tratat criza ca pe o oportunitate şi am 
lansat conceptul de franciză. Eram o echipă al-
cătuită din 16 oameni, oameni care, împreună 

Predeal 2006

Delta Dunării 2010

cu noua strategie abordată, au făcut diferenţa în 
acel moment-cheie. Astfel, încheiam anul 2008 
cu un portofoliu format din câteva mii de cli-
enţi, o reţea teritorială de şase birouri şi o cifră 
de afaceri ce crescuse de aproape 12 ori.
În 2010, extinsesem reţeaua la un număr de 
22 de birouri, echipa aproape că se dublase, iar 
cifra de afaceri ajunsese la 10.450.000 de lei.
În 2012, obiectivul propus în 2005 fusese 
atins. Devenisem cel mai mare broker de 
asigurări cu capital independent, aveam un 
portofoliu de peste 600.000 de clienţi, o reţea 
naţională formată din 150 de birouri, o echipă 
compusă din 49 de angajaţi, o cifră de afaceri 
care crescuse de 40 de ori şi eram, bineînţeles, 
în top 5 brokeri de asigurare. 2012 a fost anul 
unor obiective mai provocatoare. Atunci ne-am 
propus ca până în 2016 să ajungem numărul 
1 în topul companiilor de brokeraj, să fim 
numărul 1 în vânzările on-line în următorii doi 
ani. Astfel, am lansat Goya.ro şi am încheiat 
un parteneriat cu Emag. Tot în 2012, ne-am 
gândit să oferim societăţii recunoştinţa noas-
tră. Atunci am organizat campania donăm 1 

leu pentru fiecare poliţă 
intermediată de Safety 
Broker. Ne-am alăturat 
campaniei SMURD 
“împreună salvăm vieţi”, 
unde am reuşit să do-
năm suma de 62.327 de 
lei, iar până la jumătatea 
anului am contribuit cu 
peste 200.000 de lei.

În 2013, am avut parte de o creştere extra-
ordinară. Ne-am extins reţeaua teritorială la 
nivel internaţional, deschizând atunci prima 
sucursală Safety Broker din Chişinău, Republica 
Moldova. În primele nouă luni ale aceluiaşi an, 
intermediasem prime de circa 37,68 milioane 
euro, cu aproape 14 milioane euro mai mult 
decât în aceeaşi perioadă a anului 2012.
Tot atunci ne alăturam echipei Universitatea 

Cluj: “Suntem mândri să ne alăturăm celei mai 
iubite echipe de fotbal din regiune, pe care o 
vom sprijini să ajungă pe locul pe care îl merită. 
Sunt convins că, împreună, îi vom face din nou 
pe suporterii Universităţii fericiţi!”, declara pe 
atunci Viorel Vasile, Ceo Safety Broker.
Astăzi aniversăm 10 ani triumfători, în 2012 
ne setasem ca obiectiv să ajungem numărul 1 
în topul brokerilor de asigurare în 2016. Am 
atins acest obiectiv cu doi ani mai devreme. 
Astăzi suntem numărul 1, suntem cel mai mare 
broker de asigurare cu capital independent. Iată 
doar câteva dintre reuşitele noastre alături de 
voi: 
Astăzi avem peste 30.000 de companii, clienţi 
care, an de an, au ales serviciile Safety Broker, 
peste 150 de sedii proprii şi francize în ţară şi 
în străinătate, peste 600.000 de persoane fizice 
clienţi mulţumiţi şi peste 100.000 euro donaţi 
campaniilor de susţinere a copiilor, culturii şi 
societăţii!

Acum 10 ani, într-un apartament de la etajul 4 al unui bloc, 
trei oameni entuziaşti puneau bazele acestei companii. Anali-
zasem principalele provocări ale pieţei de asigurări din România, 
potenţialul pieţei, experienţa noastră, potenţialii clienţi, segmen-
tul de nişă căruia doream să i ne adresăm şi conştientizam că era 
cel mai propice moment. Iar astrele se aliniau perfect pentru un 

viitor la înălţime!

Gala premiilor Xprimm 2013
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Cum am fost văzuţi şi apreciaţi în aceşti 10 ani?

2009 Premiul Special  „1 Asig” oferit de revista XPRIMM

2010 Premiul special pentru „Dinamism” oferit de revista XPRIMM

2011 Premiul special pentru 
„Calitatea Serviciilor”

oferit de revista XPRIMM

2012 Premiul „Brokerul Anului în Asigurări” 
Premiul pentru „Sucursala Anului 2012”
Premiul pentru „Parteneri de încredere”
Premiul pentru „Cel mai dinamic broker de asigurare”
Premiul Special pentru „Parteneriat”
Trofeul de Excelenţă pentru „Dinamism”

oferit de Piaţa Financiară
oferit de Allianz-Ţiriac Asigurări
oferit de Uniqa 
oferit de Fin Media
oferit de revista XPRIMM
oferit de revista XPRIMM

2013 Trofeul de Excelenţă pentru „Dinamism”
Trofeul pentru „Susţinător al Economiei Româneşti”
Premiul pentru „Brokerul Anului”
Premiul pentru „Brokerul anului”
Premiul pentru „Brokerul anului în asigurări”  
la categoria Retail

oferit de revista XPRIMM
oferit de Money Chanel
oferit de City Insurance
oferit de revista XPRIMM
oferit de Piaţa Financiară

2014 Premiul pentru „Parteneriat de Succes”
Premiul special pentru Dinamism  
Premiul pentru „Brokerul Anului”
Trofeul pentru „Excelenţă în Retail”
Premiul pentru „Brokerul Anului în Asigurări ”
Trofeul pentru „Cea mai bună companie de brokeraj în 
asigurări”

oferit de Euroins
oferit de Unsicar
oferit de revista XPRIMM
oferit de revista XPRIMM
oferit de Piaţa Financiară
oferit de revista Financial Leaders

2015 Trofeul pentru „Excelenţă în retail”
Premiul special „Best Diamond Broker”

oferit de revista XPRIMM
oferit de revista XPRIMM

După patru ani în care ne-am dezvoltat, am implementat strategii inovatoare de business şi am consoli-
dat principalele valori ale companiei, nu a întârziat să apară recunoaşterea meritelor. Astfel, implicarea, 
devotamentul şi profesionalismul care au stat la baza dezvoltării noastre în cei 10 ani au fost apreciate 
şi recunoscute de presa de specialitate, de partenerii noştri şi de numeroase instituţii ce reglementează 

piaţa de brokeraj în asigurări din România.

Mai jos, o scurtă incursiune în colecţia de premii şi distincţii obţinute de Safety Broker de-a lungul celor 10 ani de activitate!

Ne propunem ca şi în următorii ani să fim la fel de merituoşi şi apreciaţi. Mulţumim tuturor celor care ne-au fost alături pe acest drum al 
încrederii, flexibilităţii şi al inovaţiei.
Şi vă asigurăm că drumul succesului nostru va fi lung şi fascinant, pentru ca noi, echipa Safety Broker privim cu încredere spre viitor!
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Recenzii

Decebal Popescu,
CEO

caR TRans PReda

Toate astea nu ar fi fost posibile fără oameni. Fără clienţi care au avut incredere în noi, fără o echipă 
dedicată şi fără pasiune. De aceea, astăzi ne bucurăm că putem prezenta câteva recenzii, venite de la cei 

ce ne-au ales pe noi.

 
colaborarea cu safety Broker a condus la o relaţie de încredere 
reciprocă, bazată pe asigurarea calităţii serviciilor oferite.  
aceasta a venit în întâmpinarea noastră cu cele mai bune 
soluţii. iată câteva dintre avantajele pe care le-am avut: 
• eficientizarea timpului alocat şi suport pentru înţelegerea 
condiţiilor din ofertele de asigurare, astfel încât să putem 
face o comparaţie reală între acestea  
• identificarea celei mai potrivite soluţii adaptate nevoilor 
şi cerinţelor noastre, evitarea ofertelor standard şi res-
pectarea datelor scadente întotdeauna 
• asistenţă la daune – Safety Broker ne-a oferit consiliere 
gratuită cu privire la procedura şi documentele necesare 
deschiderii dosarului de daună  
• varietatea ofertei de asigurări şi servicii ne-a permis 
să alegem varianta optimă, corespunzătoare specificu-
lui activităţii noastre 
Corsarul Roşu Impex 93 SRL doreşte să continue co-
laborarea cu safety Broker, bazându-ne pe relaţiile 
comerciale care au respectat interesul fiecărei părţi, 
drept pentru care mesajul nostru este: „Privind cu 
încredere spre viitor, este mai uşor să previi conse-
cinţele asigurându-te prin safety Broker.” 
La bună vedere, la aniversarea a 20 de ani!

Ion Roşu,
Președinte

CoRSaRuL Roşu

avem deja aproape 3 ani de când lucrăm cu Safety, iar proble-

mele pe care le-am avut de rezolvat în toată această perioada 

au fost foarte puţine. Bineînteles, este şi meritul nostru pentru 

că nu le dăm de lucru, având o rată a daunei foarte mică, dar 

şi atunci când le-am dat de lucru au acţionat exact aşa cum ar 

trebui: mai bine decât la 112! Noi nu avem nevoie doar de un 

intermediar între noi şi asigurători, ci de un consultant (în 

adevăratul sens al cuvântului) atunci când încheiem poliţele şi 

de un centru suport extrem de rapid atunci când înregistrăm 

o daună. Ca beneficii aş trece în primul rând costurile, care au fost op-

timizate la maxim, Car trans beneficiind de forţa de negocie-

re a brokerului cel mai reprezentantiv în România pe poliţele 

auto. Foarte aproape în „clasament” ar fi relaţia deosebită 

pe care o avem de la om la om cu cei din safety, iar asta se 

traduce în promptitudinea cu care ne deservesc interesele 

noastre, pentru că un broker asta trebuie să fie: „avocatul” 

clientului său, nu al asigurătorului. Iar Safety îndeplineşte 

cu brio această menire, putând chiar să-i numim parteneri, 

dincolo de clasica relaţie client – furnizor. 

 In incheiere urăm partenerilor Safety ceea ce ne dorim 

şi nouă, la cei 20 de ani pe care i-am aniversat şi noi de 

curând. Să işi păstreze apropierea de clienţi aşa cum o avea 

şi când era o companie mică, să creştem împreună. Noi, cu 

Safety, ne-am asigurat ca suntem asiguraţi!  :)

martie 2015
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Sunt în 

Safety din prima zi de activitate, sunt în Safety de la Ideea ei, pentru că așa s-a construit această 

companie. La început a fost cuvântul, apoi oamenii, apoi succesul de astăzi. Iar eu am fost aici dintotdeauna și pot spune că este parte din 

mine. 
David Thoreau spunea: „Să formezi o echipă este doar începutul, să rămâi împreună este progresul, să lucrezi împreună este succesul.” 

Noi aici am crescut, ne-am dezvoltat, am construit relații, am petrecut și ne-am apropiat și mă bucur să văd azi în echipa Safety, 

Familia Safety. 
La începutul activității sale, orice afacere își setează obiective profesionale. Al nostru a fost acela de a fi printre cei mai buni, și iată 

că, astăzi, suntem. Provocarea noastră personală însă a fost să creăm o echipă unită și frumoasă. Este dificil să conduci oameni 

cu care nu ai o relaţie personală directă, solidă! Relaţiile trebuie să fie reciproce, deoarece majoritatea oamenilor doresc să-şi 

cunoască şeful şi „ca om”.  
Și se pare că ne-a reușit! 

De aceea, astăzi, mă gândesc cu drag la toate evenimentele frumoase petrecute împreună, la cât de mult am învățat 

împreună și la câte satisfacții am avut împreună. 

Astăzi, sunt mândră că fac parte din această familie căreia îi doresc să rămână unită, sclipitoare, veselă, proactivă și 

plină de entuziasm încă 30 de ani de acum încolo, pentru că se poate.  

La mulți ani, Safety Broker!
Lavinia Niță

Dacă 
mă întrebi ce înseamnă Safety, nu-mi vine în minte decât un singur cuvânt: „EVOLUŢIE”, cu tot ce cuprinde ea.Am început în 2005, cu trei oameni pe un calculator. Astăzi, doar departamentul financiar numără 10 oameni şi, bineînţeles, fiecare are calculatorul său. Aş împărţi cei 10 ani în trei etape definitorii pentru performanţă şi succes: un singur birou Safety, birouri proprii în ţară şi francize. Iar eu am avut şansa şi provocarea să coordonez rezultatele generate de la primul om de atunci până la cele peste l00 de francize de acum.La început a fost doar un job, acum este mai mult, este a doua casă. Şi recunosc că, fără competiţie, nu am fi ajuns aici. Fără competiţie, nu am fi atât de ingenioşi, atât de inovatori şi poate atât de buni. Iar unui compe-titor care a ajuns deja în vârful piramidei nu poţi să-i urezi decât să depăşească piramida. Să facă faţă cu suc-ces competiţiei cu sine, deoarece competiţia cu tine însuţi este cea mai grea şi trebuie întotdeauna câştigată!

Zina Iakab

 
Mă bucur că azi pot scrie câte-
va rânduri despre ce înseamnă Safety pentru mine. 
O punte între efort şi satisfacţie. Asta înseamnă Safety pentru mine. 
Safety reprezintă cea mai mare provocare de până acum. Totodată, con-
sider că aici am avut cele mai mari satisfacţii pe plan profesional. Safety 
înseamnă: muncă, dăruire, valoare umană.
La Safety am găsit mediul în care am putut să fiu eu însămi. Mi-am dorit să 
fac lucrurile bine şi frumos. Şi cu multă pasiune! Altfel, nu aş putea influenţa 
oamenii din jurul meu. Cred că am început şi continui să mă maturizez odată 
cu Safety.
În final, îi doresc echipei Safety să îşi păstreze valorile pe care le are.  
Să îşi urmeze viziunea şi să strălucească mult timp de acum înainte!
Lavinia Gal

 
Aş începe prin a spune că Safety mi-a lărgit viziunea şi mi-a oferit 

perspectivă. Atunci când lucrezi la o companie de asigurări, tinzi să 
fii concentrat doar pe produsele oferite de ea şi încerci să le adaptezi la 

nevoile clientului. 
În cadrul unui broker de asigurare, prin colaborarea cu mai multe compa-

nii de asigurare, ştii exact ce să-i oferi clientului şi către ce asigurător să-l 
îndrepţi. Posibilităţile sunt nenumărate... 

În ceea ce priveşte evoluţia, mă simt ca varianta feminină a lui Făt Frumos: 
am crescut într-un an jumătate, de când sunt la Safety, cât alţii în şapte. 

Mi-aş dori ca Safety să rămână acelaşi jucător puternic în piaţa de brokeraj, 
iar echipa care a făcut acest lucru posibil, să fie la fel de unită.

Andreea Poncos
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Safety Broker – Best Diamond Broker în 2015!
Excelenţi, profesionişti şi încrezători în viitor.

Pentru că principala direcţie a Safety Broker este aceea de a le demonstra clienţilor noştri că 
suntem cei mai buni profesionişti. 

Pentru că politica noastră de dez-
voltare nu este bazată pe lupta cu 
competitorii. Pentru că tindem că-
tre perfecţiune şi transformăm bro-
kerajul în asigurări în relaţii inte-

rumane, oferind servicii de asigurare de care 
clienţii să fie atât de mulţumiţi încât să ne re-
cunoască poziţia de lider în domeniu, am fost 
declaraţi în cadrul Galei Premiilor Xprimm de 
anul acesta BEST DIAMOND BROKER 2015. 
În cadrul aceleiaşi gale, am câştigat Trofeul de 
Excelenţă în Retail.
Aceste premii sunt recompensa noastră, a 
tuturor, pentru rezultatele obţinute în anul 
precedent, an pe care l-am încheiat pe primul 
loc în clasamentul companiilor de brokeraj în 
asigurări.
În trimestrul 3 al anului 2014, am intermedi-
at prime brute în valoare totală de 220 milioa-
ne de lei. Astfel, ne-am clasat pe poziţia întâi 
detaşat, cu o diferenţă de 7 milioane de lei faţă 
de Marsh Romania, care a ocupat locul al doi-
lea, şi cu o diferenţă aproape dublă faţă de po-
ziţia a treia, pe care s-a aflat Destine Broker. 
Nu doar cifrele din 2014 au făcut diferenţa, ci 
şi profesionalismul şi implicarea cu care ne-
am desfăşurat activitatea de-a lungul celor 10 
ani ne-au condus către excelenţă.
„Atunci când începi o afacere cu cinci oameni, 
iar după 10 ani ai o companie de nivel euro-
pean, cu o echipă profesionistă, care oferă ca-
litate, inovaţie şi furnizează rezultate compe-
titive, poţi spune că eşti împlinit profesional.  
Dar, ca şi în viaţă, cum pentru propriul copil 
îţi doreşti tot ceea ce e mai bun, tot aşa şi pen-
tru propriul business, gândind competitiv, 
îmi doresc ca, privind cu încredere spre viitor, 
peste alţi 10 ani, să mă uit în urmă zâmbind 
cu mulţumire şi satisfacţie, pentru că am reu-
şit să depăşesc propriile aşteptări şi limite.”, a 
declarat Viorel Vasile, CEO Safety Broker.
În final, suntem mândri că am ajuns aici. La 
aniversarea celor 10 ani de activitate, pu-
tem spune despre noi că suntem excelenţi şi 
credem cu tărie că suntem un diamant bine 
şlefuit pe această piaţă. Iar pentru asta mul-
ţumim echipei din toată ţara, le mulţumim tu-
turor partenerilor şi le transmitem clienţilor 
toată recunoştinţa noastră. 

www.safetybroker.ro

Excelenţă
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Sucursala Vaslui a aniversat 1 an  
de activitate

Unii mai mari, alţii mai mici, cu 
toţii creştem. În timp ce Safety 
Broker celebrează 10 ani de ac-
tivitate, sucursala noastră din 
Vaslui a aniversat, la finele lunii 

februarie, primul an de la deschidere.
Un an plin de provocări. Un an în care au con-
struit relaţii bazate pe încredere, felxibilitate şi 

inovaţie. În acest an de activitate, pe lângă im-
plicarea activă şi rezultatele obţinute pe piaţa 
de asigurări  din Vaslui, s-au făcut remarcaţi 
şi în viaţa socială a vasluienilor. Una dintre 
iniţiativele pe care dorim să o menţionăm 
este proiectul dezvoltat împreună cu Poliţia 
Locală din Vaslui, prin care, în ziua de 8 martie, 
reprezentanţii Safety au ieşit în intersecţii 
alături de organele de ordine ale oraşului şi au 
dăruit doamnelor din trafic flori şi felicitări. 
Felicitări căpitanului echipei Vaslui, Robert 
Vlada, pentru această acţiune cu iz de zambile! 
Vă dorim ca acest an să fie doar un prim pas 
către cele o mie de mile ale succesului, să fie 
unul puternic şi hotărât.
Să aveţi parte de provocări profesionale care 
să vă dezvolte, să vă ajute să escaladaţi culmile 
reuşitei cu profesionalism şi perseverenţă, aşa 
cum aţi făcut-o şi până acum.
La mulţi ani, Safety Broker Vaslui!

clASAMENT SAFETY BROKER 
Top 3 2014

Vă felicităm pentru performanță, suntem onorați să vă avem în echipa Safety!

Endre  
Barabas

codrin  
Mustață Florin 

Mocanu
carmen 

Vişan
Anca Bidian

AGENȚI BUcUREȘTI FRANcIZE

LocULLocUL LocULLocUL LocUL

II IIII III
Premium 
Insurance 

15.780.047 lei
 Emerald 

796.084 lei
Ifm Mocanu 

11.205.076 lei 
McV 

371.863 lei

* Prima Brută Încasată exprimată în lei

 Kiwi  
București

261.876 lei

Dumitru 
State

LocUL

III
Iason 

9.974.569 lei
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Din 2015 ai dreptul să alegi! Nu lăsa pe altul să 
aleagă pentru tine, folosește-ți dreptul de a alege! 

Un nou parteneriat: anul 2015 vine cu noi reglementări în ceea ce privește  
energia electrică.

SAFETY
MAGAZINE

Ei bine, află că a luat nastere un 
nou parteneriat:  Safety Broker 
– Ebuget.ro – Eva Energy.
Ce presupune acest parteneriat?
Safety Broker vine și ne pre-

zintă o altă inițiativă de succes menită 
să sprijine și să susțină atât economia 
românească, cât și cea a fiecărui cetățean 
în parte.

Cum?
Având o rețea mare de francize și o des-
chidere către un număr cât mai mare de 
consumatori casnici, Safety Broker face 
un parteneriat prin care pune la dispoziţie 
marea reţea de francize, Eva Energy vine 
cu produsul final, iar Ebuget.ro aduce 
infrastructura on-line.  
Noul business pentru partenerii Safety 
Broker au ca obiectiv trecerea cât mai 
multor consumatori casnici la un furnizor 
de energie electrică obtând pentru un 
abonament nereglementat. Partea bună a 
acestui aspect este faptul că fiecare consu-
mator va ști exact, lună de lună cât are de 
plată la curent.

De ce acum?
Odată cu începerea anului 2015 vine și 
liberalizarea pieței de energie. Iar dacă 
ținem cont de reglementările legislative 
din domeniu avem nevoie ca până la finele 
anului 2017 să schimbam cu toții furnizo-
rul de energie electrică și să optăm pentru 
un contract nereglementat. 
De ce să nu începem să o facem de acum, 
de ce să nu câștigăm încă doi ani, în cadrul 
cărora putem economisi considerabil? 

Ebuget te ajută sa faci diferența, fiind un 
comparator de produse și servicii, aici vei 
găsi toate ofertele de abonamente neregle-
mentate la energie electrică. 
Tot aici, prin parteneriatul cu Eva Energy 
ai opţiunea să și aplici pentru un astfel de 
abonament.Un alt avantaj este că dacă faci 
asta de pe site-ul nostru, poţi beneficia de 
50% reducere la factura de curent din luna 
decembrie a anului 2015. 

Menţionăm că trecerea de la actualul dis-
tribuitor la un nou furnizor, nu necesită 
schimbări de instalaţii electrice, contor 
sau alte activităţi tehnice în propria ta 
locuinţă.
Nu mai aștepta și începe să economisești 
chiar de acum! Află mai multe detalii exac-
te de pe www.ebuget.ro 
Fii gata pentru o viață lipsită de grija  
facturii de curent!

Cine nu-și dorește să plătească mai puțin pe factura de la curent, gaz, cablu sau internet? Cu totții 
ne dorim să reducem costurile de întreținere, în special cele al utilităților. Vestea bună nu întâr-
zie însă să apară: de acum înainte, putem face asta și prin intermediul facturii de  lumină.  Odată 
cu liberalizarea pieței de energie electrică, vom putea reduce cu toții considerabil factura la lumină.  

Cum e posibil acest lucru? 

Iniţiative

www.ebuget.ro
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Evenimente din viaţa noastră!

La mulţi ani sărbătoriţilor lunii Martie!
Monica Nicolăescu, Cătălin Cârciumaru, Andreea Poncos, Cristina 
Năstase, Cristina Bogdan, Marius Pătraşcu.

Anul acesta, colega noastră Monica Ni-
colăescu a primit o mare binecuvântare 
de la Dumnezeu: ea împreună cu soţul 
ei, au creat un nou destin. În data de 
28.01.2015, Monica a dat viaţă unui bă-
ieţel minunat, pe nume Eduard Florin. 
Pe această cale, îi transmitem micuţului 
Eduard bun venit în lumea noastră, să 
aibă parte de o viaţă frumoasă, lungă 
şi îmbelşugată, să fie sănătos, iubit, 
norocos şi să descopere cu uşurinţă cele 
mai scurte căi către fericire, împlinire şi 
mulţumire!
La mulţi ani Eduard Florin Nicolăescu!

Pentru voi, dragi colegi, luna aceasta v-a deschis căile spre un nou 
orizont, cu bune şi cu rele. Fie ca această aniversare să vă 
strecoare câte un strop de bunătate, fericire, iubire şi 
speranţă în toate realizările voastre.  
Vă dorim viaţă lungă, plină de aventuri 
şi succese alături de cei dragi, mult no-
roc în toate deciziile pe care le veţi lua 
şi fie ca universul să vă lumineze calea 
spre tot ce este mai bun! Să reuşiţi să 
treceţi cu bine peste toate obsta-
colele tari, să ţineţi fruntea 
sus, indiferent de situaţie, şi 
să fiţi încrezători în 
propriile voastre 
forţe, convinşi 
mereu de garanţia 
succesului!
La mulţi ani!

 Eduard Florin Nicolăescu
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